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Вопрос 1. Предмет и метод экономического анализа.

Анализ (от греч. — analisis) буквально означает расчленение, разложение изучаемого объекта на части, элементы, на внут​ренне присущие этому объекту составляющие (мысленные или реальные). 

Как метод познания анализ применяется при изучении процессов, явлений и предметов в природе и обществе, когда при помощи приборов, машин, химических реактивов или мысленно производится разложение исследуемого объекта с целью установления его строения, свойств, структуры и обеспечения глубины исследования. Общест​венные явления, экономические формы изучаются абстрактно, мысленно. 
Аналитическое расчленение целого, сложного основы​вается на его особенностях, специфике, что позволяет выявить главное, основное в изучаемых предметах и явле​ниях. При проведении анализа (в том числе и экономи​ческого) большое значение имеет установление предела, дальше которого не должно вестись расчленение иссле​дуемого целого, сложного, чтобы не была утрачена его специфика. Предел анализа обычно определяется его целью и за​дачами. Научный анализ выделяет в изучаемом процессе, явлении или предмете такой исходный элемент (оптимум), в котором содержатся основные тенденции его дальнейшего развития. Анализ проводится от более простых и общих объектов к более сложным и конкретным. Он не должен ограничиваться лишь расчленением изу​чаемого объекта на составные элементы. Такое расчлене​ние — исходный пункт, позволяющий установить и изучить главную сторону, сущность исследуемого объекта и вывести на этой основе закономерности развивающегося целого.

Между предметами и явлениями существуют всеобщая связь и взаимная обусловленность, и поэтому анализ должен допол​няться изучением причинно-следственных связей и взаимо​зависимости составных частей целого, сложного, т. е.  синтезом. 

Синтез (от греч. слова sinthesis) означает соединение, объединение частей в единое целое. Синтез показывает, что отдельные элементы изучаемого явления или предмета находятся в неразрыв​ном единстве, обусловливают друг друга и оказывают определенное влияние на иные явления и предметы. Особое значение анализ и синтез приобрели в экономи​ке, т.к. нерешенность экономи​ческих задач (внутренних и внешних) обрекают на неудачу во всех остальных сферах. 

Анализ-синтез как содержание и форма челове​ческого мышления комплексно изучается во множественном измерении и многими науками. Но анализ экономики, анализ хозяйственной деятельности и ее конечных результатов (во всех отраслях, во всех проявлениях) - область исключительно экономического анализа (в широком и узкопрофессиональном смысле). 

Анализом в более широком смысле занимается те​ория экономического анализа; в профессиональном — эконо​мический анализ хозяйственно-финансовой деятельности в со​ответствующих отраслях: в промышленности, сельском хозяй​стве, строительстве, торговле, общественном питании и сфере социально-бытовых услуг и др. 

Экономический анализ пред​ставляет собой самостоятельную экономическую науку и включает определенную систему знаний для исследования деятельности предприятий и их объединений, отраслей и всей экономики в целом. Посредством экономического анализа изучаются количественные и качественные сдвиги в эконо​мике, определяются оптимальные пути ее совершенство​вания, Он способствует получению наилучших результатов при наименьших затратах труда и средств.

Экономический анализ - это комплексное, глубокое, всестороннее изучение хозяйственное деятельности организаций и предприятий., 

Экономический анализ можно определить и как форму управления хозяйственными процессами и контроля за рациональным использованием материальных, финансовых и трудовых ресурсов предприятий, средство выявления резервов для повышения эффективности их хозяйственной деятельности. При его проведении изучают экономическую, техническую, техно​логическую и социальную стороны  деятельности предприятий (объединений) для объективной оценки выполнения планов, достигнутых .результатов работы, тенденций развития хозяйства, а главное — для раз​работки оптимальных управленческих решений.

Формирование рыночной экономики обусловливает разви​тие анализа в первую очередь на микроуровне - на уровне отдельных предприятий и их внутренних структурных подраз​делений, поскольку эти низовые звенья (при любой форме собственности) составляют основу рыночной экономики. 

Анализ на микроуровне наполняется совершенно конкрет​ным содержанием, связанным с повседневной хозяйственно-финансовой деятельностью предприятий, их коллективов, ме​неджеров, владельцев-собственников. Конкретно: анализ обо​снования и выполнения бизнес-планов, сравнительный анализ маркетинговых мероприятий, включающих сопоставление ре​ального развития событий с ожидаемым за определенный отрезок времени, анализ возможностей производства и сбыта, выяснение внутренних и общеэкономических ситуаций, влия​ющих на производство и сбыт, анализ деловых сценариев и их реального осуществления, анализ соотношения спроса и пред​ложения, анализ конкретных поставщиков сырья и комплекту​ющих изделий, анализ конкретных потребителей и оценки последними качества выпускаемых товаров, анализ наполняемости «портфеля» фирмы, анализ затрат живого и овеществ​ленного труда с необходимой их детализацией, анализ конеч​ных финансовых результатов производственной, сбытовой, маркетинговой деятельности (прибыль, убыток), анализ ком​мерческого риска с оказываемым на него влиянием политичес​ких, демографических, культурных, экологических, структур​но-организационных и других факторов.

Эмпирический и теоретический анализ позволяет не только рациональнее обосновать текущее или ближайшую перспек​тиву, но и заглянуть за горизонт средней и дальней перспек​тивы. Рационально управлять — значит предвидеть.

Предметом экономического анализа является, следователь​но, вся доступная исследователю реальность, принятая в сово​купности предметов и явлений, находящихся в тех или иных связях друг с другом и постоянном движении и развитии. Эти связи весьма разнообразны, они находят свое проявление в от​ношении части к целому и, наоборот, в равенствах и неравен​ствах, в явной или неявной соподчиненности, взаимообуслов​ленности и взаимозависимости. 

Роль анализа со​стоит здесь в том, чтобы вовремя, даже предупредительно подметить ростки нового, оказав им все возможности быстро​го прорастания и развития. Без активного вмешательства ана​лиза дальнейшего развития и совершенствования экономики ждать невозможно.

Экономический анализ имеет дело с хозяйственными процессами предприятий, объедине​ний, ассоциаций, со​циально-экономической эффективностью и конечными производственно-финансовыми результатами их деятельности, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов, получающие отражение через систему экономической информации.
Экономика пред​приятий изучается при этом не только в динамике, но и в ста​тике.   
Влиянию субъ​ективных (внутренних) факторов на хозяйствен​ную деятельность в ходе анализа уделяется самое пристальное внимание. Субъективные факторы связаны с конкретной де​ятельностью человека, целиком и полностью зависят от него. Даже умелое прогнозирование в хозяйственной практике дей​ствий объективных условий, объективных факторов можно трактовать как явление субъективного порядка. Успешное хо​зяйствование, ритмичное и полное выполнение бизнес-планов определяются (когда объективно имеются все исходные по​зиции) умелым руководством тем или иным производствен​ным коллективом; правильной организацией производства, экономики, финансов; глубоким знанием дела, конкретным исполнителем; его экономической и организационной под​готовленностью.

Вопрос 2. Роль экономического анализа в системе управления  предприятием.

Процесс управления - это непрерывный, целенаправленный социально-экономический и организационно-технический процесс, осуществляемый с помощью различных методов и технических средств для достижения поставленных задач.
Основной целью системы управления является обеспечение ус​ловий, необходимых для реализации поставленных целей, а среда них решающее место отводится экономическим методам целена​правленного воздействия на объект управления.
Управление можно рас​сматривать как процесс воздействия органов управления на мате​риальное производство с использованием определенных методов.
Управление, представляя собой информационный процесс, как правило, остается неизменным по структуре операций; К ним от​носятся: получение, обработка, хранение информации, выработ​ка управляющего решения, передача управляющего воздействия на объект, контроль исполнения, анализ результатов воздействия принятого решения.
Выработка управляющего решения составляет одну из главных задач процесса управления предприятием. Экономический анализ в процессе управления выступает как элемент обратной связи между управляющей и управляемой системами. Управляющий орган пе​редает командную информацию на объект управления, который, изменяя свое состояние, через обратную связь сообщает управля​ющему органу о результатах выполнения команды и о своем но​вом состоянии.
Если учет поставляет информацию, то экономический анализ должен превратить ее в пригодную для принятия решения. Логи​ческая обработка, причинное изучение, обобщение фактов, их си​стематизация, выводы, предложения, поиск резервов - все это задачи экономического анализа, который призван обеспечить обоснованность управляющего решения и повысить его эффек​тивность. Экономический анализ выполняет сопутствующую, об​служивающую функцию в процессе принятия решения, являясь методом исследования управляемой системы. Без качественного осуществления обратной связи в процессе управления, которая достигается путем автоматизации экономического анализа, нельзя добиться полной эффективности системы управления пред​приятием.

Экономический анализ, занимая промежуточное положение между обработкой данных и принятием решения, оказывает не​посредственное влияние на качество принимаемых управленчес​ких решений. Подготовка и принятие решений требуют содержа​тельного экономического анализа, который указывает пути реа​лизации решения, а выбор методов и средств их реализации во многом зависит от результата анализа. Анализ представляет со​бой содержательную сторону процесса управления организацией. Он является инструментом подготовки управляющего решения.
Роль экономического анализа в управлении органи​зацией заключается в следующем:
1) позволяет установить основные закономерности развития предприятия, выявить внутренние и внешние факторы, стабиль​ный или случайный характер отклонений и является инструмен​том обоснованного планирования;
2) способствует лучшему использованию ресурсов, выявляя не​использованные возможности, указывая направления поиска ре​зервов и пути их реализаций;
3) способствует воспитанию коллектива организации в духе бе​режливости и экономии;
4) воздействует на совершенствование механизма самоокупае​мости предприятия, а также самой системы управления, вскрывая ее недостатки, указывая пути лучшей организации управления.
Экономический анализ способствует выявлению связей между отдельными объектами управления, правильному обоснованию цели и отбору эффективного варианта решения. В процессе при​нятия решения экономический анализ уменьшает неопределен​ность исходной ситуации и риск, связанный с выбором правиль​ного решения.
В процессе выработки решений можно выделить четыре основ​ные фазы.
1. Изучение исходного положения, сбор и передача информа​ции о фактическом состоянии объекта управления. Это важный аспект аналитической работы органов управления, позволяющий определить современные и будущие условия, в которых находится объект управления, и сравнить их с общими целями, для того что​бы сформулировать основные проблемы решений.  
2. Обработка информации, подготовка и принятие решений. В этой фазе производится всесторонняя обработка информации, сопоставление, выяснение причин, разрабатываются возможные аль​тернативы вариантов, определяются критерии.  В этой фазе осу​ществляется разработка проектов, их технико-экономическое обо​снование, определение общих целей и задач при учете имеющихся ресурсов. Задачей экономического анализа на данном этапе явля​ется выбор лучшего варианта.                            
3.  Организация и  осуществление решений, выдача команд объекту управления для устранения выявленных отклонений.
4. Расчет и контроль осуществления решений. На этом этапе анализируется фактическая эффективность решений. Одним из важнейших видов решений является план, а экономический анализ обоснования планов, выбора вариантов, оценки степени их выполнения и факторов, повлиявших на отклонение от плана

Процесс управления расчленяется на основные и обслуживающие функции.

К основным функциям относятся:

1. Функция планирования, которая включает долгосрочное, текущее и опе​ративное планирование. При этом выполнение всех видов работ идет взаимосвязанными этапами: оценка внешней ситуации; оп​ределение спроса на продукцию; создание системы связей и фор​мирование потоков информации для планирования; определение главных целей и задач; разработка общих планов на длительный период, текущих планов. Оперативное планирование дополняет текущее планирование и связано с разработкой планов на корот​кие промежутки времени.
2. Функция организации обеспечивает формирование пространственно-временных отклонений, пропорций в использовании материально-вещественных элементов производства и труда.
3. Функция контроля следует за учетом, включает регулярный и периодический контроль, который проявляется в выявлении и отборе данных, отражающих выполнение плановых заданий, нормативов и отклонений от них.

4. Регулирование – функция управляющей системы, которая обеспечивает направление деятельности объекта управления в соответствии с планом. Ее роль выражается в коррекции, благодаря которой устраняются случайные отклонения системы. В зависимости от объектов различают регулирование запасов, затрат на производство, календарных планов.

К обслуживающим функциям относятся:

1. Функция учета призвана отражать результаты производственно-хозяйственной деятельности предприятия, обеспечивать данные о состоянии объекта управления за определенный период и включает бухгалтерский, статистический, оперативный учет. 

2. Экономический анализ, который включает оценку внутренних и внешних факторов создавшейся ситуации, общих тенденций развития экономических процессов, возможных резервов повышения эффективности производства; предусматривает оценку степени напряженности и выполнения плана по всем видам показателей, изучение хода оперативного выполнения плана, и т.д. В основании управленческого решения экономический анализ способствует решению таких вопросов, как обоснование альтернатив и отсев нерациональных, сравнение и выбор наиболее предпочтительных вариантов, анализ ожидаемых результатов.

Экономический анализ, опираясь на данные учета, составляет базу обоснованного планирования, предваряет планирование, за​вершает выполнение плана и идет в ходе его оперативного осуще​ствления. Анализ тесно связан с учетом и контролем. Учет несет информацию о состоянии объекта управления. Контроль базиру​ется на сопоставлении учетной информации с нормативной, пред​полагает ревизию, административные санкции. Если контроль ус​танавливает только факт самого отклонения, то задача анализа, используя данные, накопленные учетом и контролем изучить; за​кономерности отклонений, их стабильность; фактору вызвавшие их конкретные причины; размер возможных резервов при устра​нении возмущающих воздействий; возможные пути реализации резервов; их эффективность; перспективы развития. Задачи эко​номического анализа гораздо шире контрольных функций.
Рациональная организация производственного процесса возможна только на основе тщательного экономического анализа всех ситуа​ций управления, а увеличение технических возможностей управле​ния позволяет сместить цели от оценки деятельности за прошлый период к анализу текущих и будущих ситуаций, необходимому для обоснованного принятия тактических и стратегических решений.
Укрупненная модель системы аналитического обеспечения (САО) состоит из блоков, соответствующих объектам управления и процессам производственно-хозяйственной деятельности. Произ​водственно-хозяйственная деятельность представляет собой нало​жение процессов на ресурсы. Входом являются ресурсы, матери​ально-вещественные потоки, которые, проходя через процессы, в том числе производственный процесс, выходят в виде результатов (готового продукта, прибыли, финансовых операций), завершаю​щих старый и начинающих новый цикл процессов.

Структура САО может быть представлена в виде блока-матрицы. Каждый блок соответствует объекту управления на определенной стадии кругооборота. Объекты управления рассматриваются в уп​равляющей и управляемой системах. При этом под управляемой системой понимается само производство с его обслуживанием, а  под управляющей системой - совокупность элементов, на производство для реализации определенной цели управления.  

Под объектами управления понимаются ресурсы (средства труда, предметы труда, труд и заработная плата, финансовые ресур​сы) и результаты (продукт труда, затраты, прибыль, финансовые операции).

Необходимо четко выделить объекты управленческого и финансо​вого анализа.
Объектами управленческого, или внутреннего, анализа пред​приятия являются ресурсы и результаты (продукция и себестоимость); финансового анализа - прибыль, финансовые потоки и финансовые операции.
Если взять процессы кругооборота хозяйственной деятельнос​ти, то управленческий анализ охватывает материальные потоки (снабжение, производство и частично, реализация), а финансовый анализ - финансовые потоки, на​чиная с формирования прибыли на стадии процесса реализации и в процессе расчетов и распределения.
Задачи управленческого анализа фор​мируются по решению администрации предприятия, являются внутренним его делом и направлены на осуществление производственно-хозяйственной деятельности. Управленческий анализ не затрагивает интересы внешних пользователей.
Проведение финансового анализа предусмотрено законодательством, и его результаты интересуют широкий круг как внут​ренних, так и внешних пользователей.

Вопрос 3. Содержание экономического анализа

Под наукой в широком смысле слова понимается совокуп​ность знаний о природе, обществе и мышлении. Эта совокупность отражает достигнутое на каждом историческом этапе и .соответствует степени осознания объективных законов раз​вития природы и общества.

Экономический анализ как наука представляет собой систему специальных знаний, связанную:

а) с исследованием экономических процессов в их взаимо​связи, складывающихся под воздействием объективных эконо​мических законов и факторов субъективного порядка;
б) с научным обоснованием бизнес-планов, с объективной оценкой их выполнения;

в) с выявлением положительных и отрицательных факто​ров и количественным измерением их действия;
г) с раскрытием тенденций и пропорций хозяйственного развития, с определением неиспользованных внутрихозяйст​венных резервов;

д) с обобщением передового опыта, с принятием оптимальных управленческих решений.

Анализ хозяйственной деятельности является одной из основных функций системы управления экономикой и зани​мает промежуточное место между сбором информации и принятием управленческих решений. Он предшествует управленческим решениям, подготавливает и обосновывает их. Для эффективного, оптимального руководства работой предприятий и организаций необходимы сведения .об имеющихся ресурсах и мощностях, о ходе хозяйствен​ного развития. Такую информацию получают при помощи экономического анализа. При планировании, особенно на длительный период, трудно учесть все возможности улучшения хозяйственной деятельности предприятий. Многие из них выявляются в процессе экономического анализа. Следовательно, анализ не только дает объективную оценку выполнения планов., но и помогает изучать и обобщать передовой опыт работы. До составления планов анализируется хозяйственная дея​тельность предприятий за предплановый период, что способствует обоснованию плановых заданий и более полному отражению в них имеющихся резервов. В процессе анали​за изучается качество планирования и согласованность плановых показателей, полнота учета имеющихся возмож​ностей повышения эффективности хозяйствования и т. п. Все это содействует составлению оптимальных планов, обеспечивающих высокие темпы роста и правильные про​порции развития отдельных сторон хозяйственной деятель​ности предприятий.

Исследование экономических процессов начинается, если пользоваться методом индукции, с малого, с единичного — с отдельного хозяйственного факта, явления, ситуации, кото​рые в совокупности и представляют хозяйственный процесс, выражающий сущность хозяйственной деятельности в том или ином звене управляемой подсистемы и управляющей системы. Однако способ индукции должен использоваться в единстве с методом дедукции. Это означает, что, анализируя единичное, нужно в то же время учитывать и общее. Например, изучая деятельность производственной бригады и от​дельных исполнителей, следует одновременно принимать во внимание показатели цеха и место в нем данной бригады; в таком же соотношении рассматриваются цех и предприятие, предприятие и акционерное объединение, общество с ограни​ченной ответственностью и другие ассоциации.

В ходе экономического анализа хозяйственные процессы изучаются в их взаимосвязи, взаимозависимости и взаимообу​словленности. Установление взаимосвязи, взаимозависимости и взаимообусловленности - наиболее важный момент анали​за. Причинная связь, о которой упоминалось выше, опосредует все хозяйственные факты, явления, ситуации, процессы. Вне этой связи хозяйственная жизнь немыслима.

Причинный, или факторный, анализ исходит из того, что каждая причина, каждый фактор получают надлежащую оцен​ку. С этой целью причины - факторы предварительно изучают​ся, для чего классифицируются по группам: существенные и несущественные, основные и побочные, определяющие и не​определяющие. Далее исследуется влияние на хозяйственные процессы прежде всего существенных, основных, определяю​щих факторов. Изучение несущественных, неопределяющих факторов ведется, если требуется, во вторую очередь. Устано​вить воздействие всех факторов крайне сложно и практически не всегда необходимо.

Раскрыть и понять основные причины, оказавшие опреде​ляющее влияние на выполнение бизнес-плана, выяснить их действие и взаимодействие — значит разобраться в особен​ностях хозяйственной деятельности анализируемого объекта. Но в процессе анализа не только вскрываются и характеризу​ются основные факторы, влияющие на хозяйственную деятель​ность, но и измеряется степень (сила) их действия. Для этого применяются соответствующие способы и приемы экономи​ческих и математических расчетов.

Значением, содержанием и предметом экономического ана​лиза определяются и стоящие перед ним задачи. К числу важнейших из них следует отнести: 
1). Повышение научно-эко​номической обоснованности бизнес-планов и нормативов (в процессе их разработки). Эта задача достигается в пер​вую очередь осуществлением обстоятельного ретроспективно​го анализа хозяйственной деятельности:

- построение времен​ных рядов за значительный период позволяет установить определенные тенденции в хозяйственном раз​витии. 

- выявление и количественная оценка основных факторов, которые оказы​вали в прошлом и могут оказывать в будущем существенное влияние на хозяйственную деятельность данного предприятия .(ассоциаций, обществ, концернов, промышленно-торговых фирм и др.).

 Особое внимание обращается на анализ хозяй​ственной деятельности за текущий период, который является в то же время и предплановым. 

Ретроспективный и текущий анализ завершается перспек​тивным (прогнозным) анализом, который дает прямой выход на планово-предположительные показатели.

2). Объективное и всестороннее ис​следование выполнения бизнес-планов и соблюдения нормати​вов. В процессе реализации этой задачи изучается по данным учета и отчетности выполнение установленных бизнес-планов и соблюдение нормативов по количеству, структуре «качеству выпущенной и реализованной продукции, выполненных работ и услуг и т.д.

На промышленных предприятиях, например, в процессе анализа тщательно исследуется выполнение производственной программы по количеству и ассортименту важнейших изделий, сортности, комплектности и качеству продукции, ритмичности производства, реализации продукции, выполнению договоров поставки; на транспорте — по грузообороту; в организациях связи — по числу оказанных услуг и т. д. В торговле основное внимание обращается на объем оптового и розничного това​рооборота, на его ассортиментную структуру, на соотношение элементов товарного баланса, качество торгового обслужива​ния населения.

3).  Определение экономи​ческой эффективности использования трудовых, материаль​ных и финансовых ресурсов (отдельно и в совокупности). На промышленных предприятиях, например, в этом плане отдельно исследуется эффективность использования:

средств и предметов труда (зданий и сооружений, технологи​ческого оборудования, инструментов, сырья и материалов); 

рабочей силы (по численности и профессиональному составу работников, основному, вспомогательному, обслуживающему и управленческому персоналу, производительности труда и т.д.); 

финансовых ресурсов, взятых в их совокупности (т.е. собственных и заемных, основных и оборотных).

В сельском хозяйстве и в некоторых отраслях промышлен​ности (лесной, горнодобывающей и др.) анализ использования материальных, трудовых и финансовых ресурсов непосредст​венно увязывается с анализом использования природных бо​гатств, со строгим соблюдением определенных экологических требований.

4). Оценка конечных финансовых результатов. При оценке финансовых результатов деятельности пред​приятий используются количественные и качественные показа​тели (в их необходимой увязке). Так, размер прибыли про​мышленного предприятия определяется не только количест​вом и ассортиментом выпускаемых изделий, но и их себесто​имостью. Прибыль торгового предприятия зависит как от выполнения плана товарооборота (по объему и структуре), так и от фактически сложившегося уровня издержек обращения.

Правильная оценка финансовых результатов требует подразделения повлиявших на него фак​торов на зависящие я не зависящие от предприятий. Устранение влияния сторонних факторов (путем соответствующих расчетов) позволяет более правильно проанализировать финансовые результаты предприятия и его собственников. Подразделение факторов на зависящие и не зависящие от предприятий стало особенно необходимым в условиях рыноч​ных отношений.

5). Выявление и измерение внутренних резервов (на всех стадиях производст​венного процесса). Экономический анализ, являясь дисциплиной прикладной, оправдывает себя в полной мере лишь тогда, когда он прино​сит реальную пользу. Повышение темпов развития экономики непосредственно зависит от того, приведены ли в действие все имеющиеся в хозяйстве резервы, соблюден ли непреложный принцип режима экономии - достижение наибольших результатов с наименьшими затратами. Действительная полезность экономического анализа состоит и в выявлении неиспользованных резервов на всех стадиях производственного процесса.

6). Содействие принятию оптимальности управленчес​ких решений (на всех ступенях иерархической лестницы). Успех хозяйственной деятельности на всех ступенях управленческой иерархии непосредственно зависит и от уровня руководства, от своевременно принимаемых управленческих решений. Принять правильное управленческое решение, вы​явить его рациональность и эффективность можно лишь на основе предварительного экономического анализа.

Задачи экономического анализа, конечно, не исчерпывают​ся приведенным выше перечнем. Многогранность и многова​риантность хозяйственных ситуаций ставят перед ним многие задачи автономного характера. 

Для того, чтобы анализ мог выполнить стоящие перед ним задачи, он должен быть:

- систематическим, т.е. носить не дискретный, а перманентный характер; 

- комплексным, т.е. охватывающим все взаимосвязанные аспекты хозяйственной деятельности предприятий и организаций;

- конкретным. Конкретность анализа проявляется в количественной оценке факторов, влияющих на показатели хозяйственной деятельности, вскрытии конкретных причин отклонений фактических показателей от плановых, от аналогичных показателей прошлых периодов и т.д.;

- своевременным, т.е. проводиться с набольшей оперативностью;

- действенным, т.е. анализ должен проводиться не ради самого процесса изучения хозяйственной деятельности, а для принятия конкретных управленческих и плановых решений.

Вопрос 4. Методика экономического анализа 
Использование метода экономического анализа проявляется через ряд конкрет​ных методик аналитического исследования. Это могут быть методики исследования отдельных сторон хозяйственной дея​тельности либо методики комплексного анализа. Надо отметить, что каждому виду анализа соответствует своя методика.

Под методикой понимается совокупность способов, правил наиболее целесообразного выполнения какой-либо работы. В экономическом анализе методика представляет со​бой совокупность аналитических способов и правил исследова​ния экономики предприятия, определенным, образом подчинен​ных достижению цели анализа. Общую методику понимают как систему исследования, которая одинаково используется при изучении различных объектов экономического анализа в различных отраслях национальной экономики. Частные ме​тодики конкретизируют общую относительно к определенным отраслям экономики, к определенному типу производства или объекту исследования

Любая методика анализа будет представлять собой наказ или методологические советы по исполнению аналитического ис​следования. Она содержит такие моменты, как:

а) задачи и формулировки целей анализа;

б) объекты анализа;

в) системы показателей, с помощью которых будет исследо​ваться каждый объект анализа;

г) советы по последовательности и периодичности проведения аналитического исследования;

д) описание способов исследования изучаемых объектов;

ё) источники данных, на основании которых производится анализ;

ж) указания по организации анализа (какие лица, службы будут проводить отдельные части исследования);

з) технические средства, которые целесообразно использовать для аналитической обработки информации;

к) характеристика документов, которыми лучше всего офор​млять результаты анализа;

л) потребители результатов анализа.

Более подробно остановимся на двух элементах методики АФД:

последовательности выполнения аналитической работы;

способах исследования изучаемых объектов.

При выполнении комплексного АФД выделяются следующие этапы.
На первом этапе уточняются объекты, цель и задачи анали​за, составляется план аналитической работы.

На втором этапе разрабатывается система синтетических и аналитических показателей, с помощью которых характеризу​ется объект анализа.

На третьем этапе собирается и подготавливается к анализу необходимая информация (проверяется ее точность, приводится в сопоставимый вид и т.д.).

На четвертом этапе проводится сравнение фактических результатов хозяйствования с показателями плана отчетного года, фактическими данными прошлых лет, с достижениями ве​дущих предприятий, отрасли в целом и т.д.

На пятом этапе выполняется факторный анализ: выделяются факторы и определяется их влияние на результат.

На шестом этапе выявляются неиспользованные и пер​спективные резервы повышения эффективности производства.

На седьмом этапе происходит оценка результатов хозяй​ствования с учетом действия различных факторов и выявлен​ных неиспользованных резервов, разрабатываются мероприятия по их использованию.

Такая последовательность выполнения аналитических иссле​дований является наиболее целесообразной с точки зрения тео​рии и практики АФД.

В качестве важнейшего элемента методики АФД выступают технические приемы и способы анализа. Кратко эти спо​собы можно назвать инструментарием анализа. Они исполь​зуются на различных этапах исследования для:

- первичной обработки собранной информации (проверки, группировки, систематизации);

- изучения состояния и закономерностей развития исследуе​мых объектов»

- определения влияния факторов на результаты деятельнос​ти предприятий;

- подсчет неиспользованных и перспективных резервов по​вышения эффективности производства;  

- обобщения результатов анализа и комплексной оценки дея​тельности предприятий;    

- обоснования планов экономического и социального разви​тия, управленческих решений, различных мероприятий.

В анализе хозяйственной деятельности используется много различных способов. Среди них можно выделить традицион​ные способы, которые широко применяются и в других дис​циплинах для обработки и изучения информации (сравнения, гра​фический, балансовый, средних и относительных чисел, аналитических группировок).

Для изучения влияния факторов на результаты хозяйствования и подсчета резервов в анализе применя​ются такие способы, как цепные подстановки, абсолютные и от​носительные разницы, интегральный метод, корреляционный, ком​понентный, методы линейного, выпуклого программирования, теория массового обслуживания, теория игр, исследования опе​раций, эвристические методы решения экономических задач на основании интуиции, прошлого опыта, экспертных оценок спе​циалистов и др. 

Применение тех или иных спосо​бов зависит от цели и глубины анализа, объекта исследования, технических возможностей выполнения расчетов и т.д.

Вопрос 5. Разработка системы взаимосвязанных аналитических показателей.

Все объекты экономического анализа находят свое отображение в системе показателей плана, учета, отчетности и других источниках информации.

Каждое экономическое явление, каждый процесс чаще опреде​ляется не одним, обособленным, а целым комплексом взаимосвязанных показателей. Например, эффективность использования основных средств производства характеризуют фондоотдача, фондоемкость, рентабельность, производительность труда и т.д. В связи с этим выбор и обоснование системы показателей для отражения. экономических явлений и процессов (объектов исследования) яв​ляет важным методологическим вопросом в АФД. От того, насколь​ко показатели полно и точно отражают сущность изучаемых явлений зависят результаты анализа.

Так как в анализе используется большое количество разнокачественных показателей, необходима их группировка и сис​тематизация.

По своему содержанию показатели делятся на коли​чественные и качественные. 

К количественным пока​зателям относятся показатели, характеризующие изменение объемов деятельности, например, объем изготовленной продукции, количество работников, площадь посевов, поголовье скота и т.д. 

Качественные показатели, показывают существенные особенности и свойства изучаемых объектов. Примером каче​ственных показателей являются производительность труда, се​бестоимость, рентабельность, урожайность культур и др.

Изменение количественных показателей обязательно приводит к изменению качественных, и наоборот. Так, например, рост объема производства продукции ведет к снижению себе​стоимости. Рост производительности труда обеспечивает уве​личение объема производства продукции.

Одни показатели используются при анализе деятельности всех отраслей национальной экономики, другие - только в отдельных отраслях. По этому признаку они делятся на общие и специфи​ческие. К общим относятся показатели валовой продукции, произ​водительности труда, прибыли, себестоимости и др. Примером спе​цифических показателей для отдельных отраслей и предприятий могут быть калорийность каменного угля, влажность торфа, жир​ность молока, урожайность культур и т.д.

Показатели, используемые в АФД, по степени синтеза делятся также на обобщающие, частные и вспомогательные (косвенные). Первые из них применяются для обобщенной характеристики сложных экономических явлений. Частные показатели отражают отдельные стороны, элементы изучаемых явлений и процессов. Например, обобщающими показателями производительности труда являются среднегодовая, среднеднев​ная, часовая выработка продукции одним работником.  К част​ным показателям производительности труда относятся затра​ты рабочего времени на производство единицы продукции определенного вида или количество произведенной продукции за единицу рабочего 'времени. Вспомогательные (косвенные) показатели используются для более полной характеристики того или иного объекта анализа. Например, количество рабочего времени, затраченного на единицу выполненных работ.

Аналитические показатели делятся на абсолютные и отно​сительные. Абсолютные показатели выражаются в денеж​ных, натуральных измерителях или через трудоемкость От​носительные показатели показывают соотношения каких-либо двух абсолютных показателей. Они определяются в процентах, коэффициентах или индексах.

Абсолютные показатели в свою очередь подразделяются на натуральные, условно-натуральные » стоимостные. Натураль​ные показатели выражают величину явления в физических единицах измерения (масса, длина, объем и т.д.). Условно-натураль​ные показатели применяются для обобщенной характеристики объемов производства и реализации продукции разнообразного ассортимента (например, условные пары обуви в обувной про​мышленности, тысячи условный банок на консервных предпри​ятиях, условные кормовые единицы в сельском хозяйстве). Стоимостные показатели показывают величину сложных по составу явлений в денежном измерении. В условиях товарно​го производства, действия закона стоимости они имеют большое значение.

При изучении причинно-следственных связей показатели де​лятся на факторные и результативные.
Если тот или другой показатель рассматривается как резуль​тат воздействия одной или нескольких причин и выступает в качестве объекта исследования, то при изучении взаимосвязей он называется результативным.

Показатели, которые определяют поведение результативно​го показателя и выступают в качестве причин изменения его величины, называются факторными.

По способу формирования различают показатели 

норма​тивные (нормы расхода сырья, материалов, топлива, энергии, нормы амортизации, цены и др.); 

плановые (данные планов экономического и социального развития предприятия, плановые задания внутрихозяйственным подразделениям); 

учетные (дан​ные бухгалтерского, статистического, оперативного учета); 

отчетные (данные бухгалтерской, статистической и оператив​ной отчетности); 

аналитические (оценочные), которые ис​числяются в ходе самого анализа для оценки результатов и эф​фективности работы предприятия.

Все показатели, которые используются в анализе, взаимосвя​заны и взаимообусловлены. Это вытекает из реально существую​щих связей между экономическими явлениями, которые они опи​сывают.

Комплексное изучение экономики предприятий предусматривает систематизацию показателей, потому что совокупность показателей, какой бы исчерпывающей она не была, без учета их взаимосвязи, соподчиненности, не может дать настоящего представления об эффективности хозяйственной деятельности. Необходимо, чтобы конкретные данные о разных видах деятельности были органически увязаны между собой в единой комплексной системе.

Все показатели в зависимости от объекта анализа группи​руются в следующие подсистемы.

Показатели, которые образуют подсистемы, можно разбить на входящие и выходящие, общие и частные. С помощью входя​щих и выходящих показателей осуществляется взаимосвязь подсистем. Выходящий показатель одной подсистемы являет​ся входящим для других подсистем.

Система показателей экономического анализа:
1. Показатели исходных условий деятельности предприятия:

2. Показатели использования средств производства

3. Показатели использования предметов труда 

4. Показатели использования  трудовых ресурсов

5. Показатели производства и сбыта продукции

6. Показатели себестоимости продукции

7. Показатели прибыли и рентабельности

8. Показатели финансового состояния предприятия

Показатели исходных условий деятельности предприятия характеризуют:

а) наличие необходимых материальных и финансовых ресур​сов для нормального функционирования предприятия и выпол​нения его производственной программы;

б) организационно-технический уровень предприятия, т.е. производственную структуру предприятия, структуру управле​ния, уровень концентрации и специализации производства, продол​жительность производственного цикла, техническую и энергети​ческую вооруженность труда, степень механизации и автоматизации, прогрессивность технологических процессов и т.д.;

в) уровень маркетинговой деятельности по изучению спро​са на продукцию, ее конкурентоспособности, рынков сбыта, организации торговли, рекламы и т.д.

Показатели этой подсистемы оказывают влияние на все остальные показатели хозяйствования и в первую очередь на объем производства и реализацию продукции, ее качество, на степень использования производственных ресурсов (произ​водительность труда, фондоотдачу, материалоотдачу), а также на другие показатели экономической эффективности: себестоимость, прибыль, рентабельность и т.д. Поэтому анализ хозяйственной деятельности надо начинать с изучения этой подсистемы.   

Основными показателями подсистемы 2 являются фондорентабельиость, фондоотдача, фондоемкость, среднегодовая сто​имость основных средств производства, амортизация. Наряду с этими показателями большое значение имеют и другие, напри​мер, выработка продукции за один машино-час, коэффициент ис​пользования наличного оборудования и т.д. От них зависит уро​вень фондоотдачи и фондорентабельности.

В подсистеме 3 основными показателями являются материалоемкость, материалоотдача, стоимость использованных пред​метов труда за анализируемый отрезок времени. Они тесно связаны с показателями подсистем 5, 6, 7, 8. От экономного использования материалов зависят выход продукции, себесто​имость, а значит, и сумма прибыли, уровень рентабельности, фи​нансовое состояние предприятия.

Подсистема 4 включает в себя показатели обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами, полноту использования фонда рабочего времени, фонда заработной платы, показатели произ​водительности труда, прибыли на одного работника и на рубль заработной платы и др.

В пятый блок входят показатели производства и реализа​ции продукции: объем валовой, товарной и реализованной продукции в стоимостном, натуральном и условно-натуральном из​мерении, структура продукции, ее качество, ритмичность про​изводства, объем отгрузки и реализации продукции, остатки готовой продукции на складах. Они очень тесно связаны с по​казателями всех последующих блоков.

Показатели шестого блока — это общая сумма затрат на производство и реализацию продукции, в том числе по элемен​там, статьям затрат, видам продукции, центрам ответственнос​ти, а также затраты на рубль товарной продукции, себестоимость отдельных изделий и др. От уровня себестоимости продукции непосредственно зависят показатели седьмого блока: прибыль предприятия, уровень рентабельности.

К. последней подсистеме (блок. 8) относятся показатели, ко​торые характеризуют наличие и структуру капитала предприя​тия по составу его источников и формам размещения, эффек​тивность и интенсивность использования собственных и заемных средств. К этой подсистеме относятся также показа​тели, которые характеризуют использование прибыли, фондов накопления и потребления, кредитов банков, платежеспособность, кредитоспособность и инвестиционную привлекательность, риск банкротства, зону безубыточности, финансовую устойчивость предприятия и др. Они зависят от показателей всех предыду​щих подсистем и в свою очередь оказывают большое влияние на показатели организационно-технического уровня предприя​тия, объем производства продукции, эффективность использова​ния материальных и трудовых ресурсов.

Таким образом, все показатели хозяйственной деятельности предприятия находятся в тесной связи и зависимости, которую необходимо учитывать в комплексном анализе. Взаимосвязь основных показателей определяет последовательность выпол​нения анализа — от изучения первичных показателей до обоб​щающих. Такая последовательность соответствует объективной основе формирования экономических показателей.

Например, чтобы определить плановый объем производства продукции, необходимо провести маркетинговые исследования рынков сбыта, изучить спрос на продукцию, сформировать пор​тфель заказов. Надо знать также условия и возможности про​изводства, его обеспеченность необходимыми средствами в требуемых пропорциях и достигнутый уровень использования средств труда, предметов труда и трудовых ресурсов. Только тогда можно точно обосновать объем производства продукции. Себестоимость единицы продукции можно рассчитать, зная зат​раты труда, материалов, сырья, сумму амортизации и другие расходы, а также объем производства продукции. Финансовый результат можно определить после реализации продукции пу​тем сравнения суммы выручки с суммой затрат на производ​ство и реализацию продукции и т.д. Финансовое состояние отражает все стороны хозяйственной деятельности, зависит от всех внутренних и внешних факторов, поэтому его анализ яв​ляется завершающей стадией АФД.

В такой последовательности формируются показатели при со​ставлении плана социального и экономического развития пред​приятия, в такой же последовательности должен проводиться и анализ хозяйственной деятельности. Но это не исключает и обратную последовательность анализа - от обобщающих пока​зателей к частным. Главное, чтобы при этом была обеспечена системность, учитывалась взаимосвязь отдельных блоков ана​лиза между собой и достигалось единство результатов анали​за по каждому разделу.

ТЕМА 2. Виды экономического анализа. Организация и информационное обеспечение.

1. Научная классификация видов экономического анализа.

2. Организация аналитической работы. 

3. Информационное обеспечение экономического анализа.

Вопрос 1. Научная классификация видов экономического 

анализа.

В процессе аналитической работы проводятся различные виды анализа.

Виды анализа обусловлены объектами исследования, исполнителями, объемом изучаемой информации в временем проведения анализа.

В основе классификации видов экономического анализа лежит классификация функций управления, поскольку экономический анализ является необходимым элементом выполнения функции управления экономикой.

В условиях рыночной экономики различают:

- внутренний управленческий анализ;

- внешний финансовый анализ.

Внутренний управленческий анализ - составная часть управленческого учета, т.е. информационно-аналитического обеспечения руководства предприятия. Он направлен на совершенствование хозяйственной деятельности предприятия (организации).

Внешний финансовый анализ -  составная часть финансового учета, обслуживающего внешних пользователей информации о предприятии, выступающих самостоятельными субъектами экономического анализа по данным, как правило, публичной финансовой отчетности. Внешний анализ проводится банками, налоговыми органами, органами статистики.

В зависимости от объема исследуемой информации анализ может быть:

- комплексным (сплошным), охватывающим все стороны деятельности предприятия (организации, отрасли);

- частным (тематическим, локальным), изучающим отдельные стороны хозяйственного процесса, отдельные показатели, деятельность отдельный подразделений предприятия, отдельных работников.

По времени проведения экономический анализ подразделяют на:

- предварительный (перспективный);

- текущий (оперативный);

- последующий (ретроспективный). 

Эта классификация экономического анализа соответствует содержанию основных функций, отражающих временные этапы управления:

1. Этап предварительного управления (функция планирования);

2. Этап оперативного управления (функция организации управления); 

3. Заключительный этап управления (функция контроля). 

Наибольшее развитие получил последующий (ретро-спективный) анализ, особенно на предприятиях. Последующий анализ называют также периодическим, поскольку он чаще всего проводится по отчетным периодам работы и позволяет оценить работу предприятий, их подразделений за месяц, квартал, год. Главная задача этого вида анализа - объективная оценка результатов коммерческой деятельности, комплексное выявление неиспользованных резервов, мобилизация их для повышения экономической эффективности производства в будущих плановых периодах, а также выявление недочетов в работе и их виновников. Серьезным недостатком последующего анализа является то, что выявленные резервы означают навсегда потерянные возможности роста эффективности деятельности, т.к. относятся к прошлому периоду.

Главной задачей текущего (оперативного) анализа  является постоянный контроль за рациональным функционированием хозяйственной системы, за выполнением плановых заданий, процессами производства, а также своевременностью выявления и использования текущих внутрипроизводственных резервов с целью обеспечения выполнения бизнес-планов. 

Обратить внимание на проблему перевыполнения планов!  

Текущий анализ в отличие от последующего приближен во времени к моменту совершения хозяйственных операций. Он основывается на данных первичного учета (оперативного, бухгалтерского и статистического) и непосредственного наблюдения за хозяйственной деятельностью. Поэтому с его помощью легче вскрывать причины недостатков в работе и их конкретных виновников, выявлять резервы и своевременно принимать соответствующие меры.

Предварительным (перспективным) анализом  называют анализ результатов хозяйственной деятельности с целью определения их возможных значений в будущем. Особенность данного вида анализа заключается в рассмотрении явлений и процессов хозяйственной деятельности с позиций будущего, т.е. перспективы развития,  с точки зрения проекции составляющих элементов прошлого и настоящего хозяйственной деятельности в элементы будущего.

Раскрывая картину будущего, перспективный анализ обеспечивает управляющую систему информацией о будущем для решения задач стратегического управления.  Исходным пунктом перспективного анализа является признание факта преемственности, или определенной устойчивости, изменений экономических показателей от одного отчетного периода к другому, от предшествующего к настоящему, от настоящего к последующему.

При составлении планов перспективный анализ выступает как основная форма предплановых исследований экономики предприятия; в ходе выполнения бизнес-планов - это инструмент предвидения и оценки ожидаемых результатов.

В зависимости от характера объектов управления принята следующая классификация видов анализа, отражающих:

- отраслевую структуру экономики;

- уровни управления (рабочее место, участок, отдел, цех, предприятие, объединение);

- составные элементы производства (трудовые и материальные ресурсы) и отдельные составные части производственных отношений (напр., трудовые, финансовые, кредитные).

Различают виды анализа

по субъектам, т.е. кто проводит анализ (экономические службы и руководство, собственники предприятия, поставщики, покупатели, аудиторские фирмы, кредитные, финансовые органы);

по периодичности (периодический годовой, квартальный, месячный, декадный, ежедневный, сменный анализ и разовый, непериодический анализ);

по методам изучения объекта (комплексный, системный, функционально-стоимостной, сравнительный, сплошной и выборочный, корреляционный и т.д.);

по степени механизации и автоматизации вычислительных работ  (анализ в условиях электронной обработки данных, обработки с помощью калькуляторов и т.д.)

по субъектам управления, т.е. по субъектам управляющей системы различают:

- технико-экономический анализ (которым занимаются технические службы предприятия);

- социально-экономический анализ (которым занимаются экономические службы предприятия, статистические органы, социологические лаборатории и др.);

- экономико-правовой анализ (юридические службы предприятий и объединений);

- экономико-экологический (органы охраны окружающей среды).

На практике отдельные виды экономического анализа в чистом виде проводятся редко. На каждом уровне управления каждодневно принимается множество решений, для обоснования которых используются различные виды экономического анализа. Основой принятия решений по регулированию производства является оперативный анализ, для которого характерным является «проигрывание» (экспериментирование) хозяйственных ситуаций, применение стандартных решений. Для более высоких уровней управленческой иерархии более характерно стратегическое управление, связанное с планированием и прогнозированием. Для решения задач стратегического управления,  как правило, применяется итоговый комплексный экономический анализ отдельных предприятий, всесторонний анализ экономической перспективы их развития.

Вопрос 2. Организация аналитической работы. 

Эффективность анализа хозяйственной деятельности во многом зависит от правильности его организации.

Экономический анализ должен проводиться в определенной последовательности.

Основными этапами экономического анализа являются.

1. Определение цели и объектов анализа. Целью анализа может быть проверка выполнения бизнес-плана по определенным показателям, выявление тенденций в развитии хозяйственной деятельности, оценка эффективности использования ресурсов и т.д. В качестве объектов может выступать вся хозяйственная деятельность, отдельная отрасль (вид деятельности), отдельное предприятие, отдельный показатель.

2. Составление программы анализа. Программа анализа зависит от того, где проводится анализ, за какой период, с какой целью он проводится. 

Если хозяйственная деятельность предприя​тий анализируется за длительный период (квартал, год), то программа анализа обычно имеет вид специального вопросника. При оперативном анализе вопросы могут не разрабатываться, а его данные заносятся в специальные аналитические таблицы.

3. Подбор материалов для анализа. Необходимо выяснить какие материалы, за какой период нужны для проведения анализа, объем этих материалов, их местонахождение.

4. Проверка собранных материалов. При проверке применяются различные способы:

- арифметическая проверка;

- логическая проверка;

- встречная проверка

и т.д.

5. Группировка материалов, приведение их в сопоставимый вид.

6. Составление аналитических таблиц. Аналитические таблицы - это способ наглядного оформления материалов анализа. Они заполняются на основании данных плана, проверенных бухгалтерских и статистических отчетов.

7. Обработка материалов анализа. В процессе обработки рассчитываются необходимые показатели, рассчитывается влияние факторов, влияющих на изучаемые показатели, устанавливаются основных из них. В процессе обработки применяются различные методы анализа. составляются графики, диа​граммы.

8. Оформление результатов проведенного исследования хозяйственной деятельности составляется аналитическая записка, в которой обобщаются результаты анализа, даются предложения по  устранению выявленных недостатков в работе, по совершенствованию хозяйственно-финансовой деятельности.

9. Контроль за реализацией принятых по материалам анализа решений.
Организация анализа и глубина исследования хозяйст​венной деятельности зависят от места его проведения. В вышестоящих организациях, финансовых и кредитных учреждениях и органах статистики экономический анализ проводится в основном по данным отчетности (внешний анализ); на предприятиях  (внутренний анализ) - с привлечением всех других источников информации. В результате внутренний анализ является более полным и глубоким.

Одним из основных требований, предъявляемых- к анализу хозяйственной деятельности, является его опера​тивность. В связи с этим на предприятиях всех отраслей экономики для выполнения аналитических работ должна применяться современная вычислительная и дру​гая техника.

Машинная обработка информации на кла​вишных вычислительных машинах снижает трудоемкость аналитических расчетов и повышает производительность труда работников управления в 3—6 раз, но не вносит принципиально нового в содержание экономического ана​лиза. Применение ПК позволяет коренным образом из​менить методику и содержание экономического анализа. Своевременно полученная, быстро и точно обработанная экономическая информация служит ценным материалом для оперативного управления предприятиями и хозяйст​венными организациями, достижения наилучших резуль​татов при наименьших затратах труда и средств.

Знание методики анализа хозяйственной деятельности является обязательным требованием для руководителей на всех уровнях управления экономикой. На предприятиях и в организациях торговли и общественного питания аналитическую работу по одним показателям (издержкам, финансовым результатам, основным и оборотным средст​вам и источникам их формирования, использованию прибыли) возглавляет главный бухгалтер, по другим - ру​ководители экономического, торгового, производственно-тех​нического и других отделов. Непосредственными исполни​телями работ по анализу хозяйственной деятельности яв​ляются экономисты, бухгалтеры, финансисты и работники других служб. По рекомендациям ученых-экономистов, изучению научно-технической информации и передового опыта руководители должны посвящать не менее 20—25 % своего рабочего времени. К сожалению, большинство руководителей на эти цели расходует лишь 5 % бюджета рабочего времени; другие работники —только 2—3 %.

В настоящее время в торговле и общественном питании нет типовых методик анализа хозяйственной деятельности и каждое предприятие (организация) прово​дит анализ по своей методике. Поэтому выводы и предло​жения по результатам проведенного экономического ана​лиза носят субъективный характер и в значительной степени зависят от эрудиции и квалификации работников. Не всегда достигаются глубина, комплексность и систем​ность анализа хозяйственной деятельности. Типовые методики должны охватывать все звенья управления отраслью в целом (от предприятия до министерства) как торгово-хозяйственного комплекса. В них наряду с тради​ционными вопросами анализа (изучением торгово-финан​совой деятельности, выполнения планов, использования товарных, трудовых и финансовых ресурсов, материально-технической базы) должны содержаться показатели оцен​ки выполнения плана, повышения эффективности торговли (общественного питания) и ее дальнейшей интенсифика​ции, внедрения в практику достижений научно-техническо​го прогресса, в том числе и новых технологий. В организациях торговли и общественного питания для каждого отдела должны быть разработаны должностные инструкции с указанием, какие показатели, в какой последовательности и детализации должны анали​зироваться работниками каждого отдела.

Вопрос 3. Информационное обеспечение экономического анализа.

Хозяйственные процессы и их результаты, складывающиеся под воздействием объективных и субъектив​ных факторов, получают соответствующее отражение в систе​ме экономической информации. Эта система представляет со​бой совокупность данных, всесторонне характеризующих хо​зяйственную деятельность на различных уровнях. 

Информаци​онная система весьма динамична; она включает в себя совоку​пность входных данных, результаты их промежуточной обработки, выходные данные и конечные результаты, поступа​ющие в систему управления. 

Экономический анализ базируется на системе экономи​ческой информации, которая лежит в основе оптимальных управленческих решений. Рационально организованный и соответствующим образом регулируемый информационный поток служит надежной базой для экономического анализа, а следовательно, и для принятия оптимальных управленческих решений. 

Процессы пла​нирования и принятия решений могут быть эффективными только в том случае, если они базируются на точной и самой свежей информации.

Создание рационального потока информации должно опираться на определенные принципы:

- выявление информационных потребностей и способов наиболее эффективного их удовлетворения; 

- объективность отражения процессов производства, обращения, распределения и потребления, использования природных, трудовых, мате​риальных и финансовых ресурсов; 

- единство информации, поступающей из различных источников (бухгалтерского, статистического и оперативного учета), а также плановых данных, устранение дублирования в первичной информации; 

- оперативность информации, обеспечивающаяся применением новейших средств связи и внедрением методов дистанци​онной передачи первичных данных; 

- всесторонняя обработка первичной информации на ЭВМ с выведением на ее основе необходимых производных показателей; 

- возможное ограни​чение объема первичной информации и повышение коэффициента ее использования; 

- разработка программ использования и анализа первичной информации для целей планирования и управления.

Объективность отражения процессов производства, обра​щения, распределения и потребления, использования природ​ных, трудовых, материальных и финансовых ресурсов — ос​новное требование, которому должны удовлетворять дейст​вующие в настоящее время системы информации, учета и от​четности. Первичные документы, которые составляются заин​тересованными сторонами (преимущественно материально ответственными лицами), и сейчас в массе своей объективно отражают суть той или иной хозяйственной операции. 

Информация об анализируемых предприятиях и организа​циях включает:

1) планово-нормативные источники анализа (данные планов, нормы расхода топлива, электроэнергии, материа​лов, сырья, обеспеченности и использования торговых и складских площадей, другие нормативные материалы, проектно-сметные документы, технические  паспорта и т. п.);

2) данные бухгалтерского, статистического и опера​тивного учета и отчетности. В первую очередь изучают данные отчетности, так как они содержат обобщенные показатели. В отчетности предприятий и хозяйственных организаций содержится важнейшая информация об их хозяйственной деятельности (степени выполнения планов, эффективности хозяйствования, результатах работы, со​ставе, размещении и использовании хозяйственных средств и их источников образования и т.д.). Наиболее подробные сведения приводятся в годовых отчетах. 

Особое значение для всех пользователей отчетными дан​ными имеет пояснение к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках. 

Бухгалтерский баланс, отчет о прибылях и убытках, другие формы отчетности могут служить солидной информационной основой экономического анализа хозяйственной деятельности предприятий и других коммерчес​ких структур. На их основе можно судить о выполнении обязательств, прежде всего, перед акционерами, инвесторами, покупателями, а также о возможных финансовых затруднениях, ведущих порой к «предынфарктному» финансовому состоянию.

Внутренняя система информации дает возможность ориен​тировочно (в порядке первого приближения) определить выс​шую и низшую границы продажных цен, установить зону коммерческого риска, линию финансового равновесия, крити​ческую точку финансовой устойчивости. В связи с этим боль​шое значение приобретает сейчас оперативная (ежедневная) информация. 

Информационная ценность бухгалтерской отчетности, не​сомненно, повышается, если учетное хозяйство предприятия было предварительно проверено соответствующей аудиторс​кой службой

Для выяснения причин выявленных отклонений от планов используют текущий (и прежде всего бухгалтерский) учет, обладающий обширной аналитической информацией. По данным пер​вичных документов можно установить причины перерасхо​дов, уплаты штрафов, виновных лиц, изучить законность и целесообразность совершаемых хозяйственных опе​раций:

3) данные документальных ревизий, проверок, прика​зов и распоряжений предприятий, организаций, вышестоя​щих органов, хозяйственно-правовые материалы (догово​ры, спецификации, наряды, заявки и заказы на поставку товаров, решения арбитража и др.), протоколы заседаний балансовых комиссий, экономических советов, производ​ственных совещаний и т. п.;

4) личные наблюдения, материалы хронометража, фотографирования рабочего дня. Комплексное использование всех перечисленных источников информации дает возможность всесторонне и глубо​ко изучить хозяйственную деятельность предприятий, выявить и использовать имеющиеся резервы. Объем ин​формации определяется задачами анализа и периодом, за который он проводится.

Прежде чем проводить анализ хозяйственной деятель​ности, следует проверить оптимальность планов; соответ​ствие плановых показателей, приводимых в бухгалтерской и статистической отчетности, утвержденным планам; увязку плановых показателей между собой, обоснован​ность применяемых на предприятиях норм и нормативов. Проверяя качество отчетных материалов, устанавливают: соответствие отчетности действующим формам; правиль​ность заполнения всех форм отчетности; обеспеченность преемственности и сопоставимости отчетных и плановых данных; увязку показателей в различных формах отчет​ности; правильность и своевременность отражения в учете и отчетности всех хозяйственных операций и т.д. Все формы отчетности должны быть заполнены в соответст​вии с действующими инструкциями.

ТЕМА 3.  МЕТОДЫ И ПРИЕМЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО

 АНАЛИЗА (8 час.)
1. Классификация методов экономического анализа.

2. Характеристика традиционных методов экономического анализа.

3. Общая характеристика экономико-математических методов экономического анализа.

4. Общая характеристика графического метода экономического анализа.

5. Функционально-стоимостной анализ.

6. Обобщающая оценка экономической эффективности работы предприятия (организации).

Вопрос 1. Классификация методов экономического анализа.

В процессе экономического анализа, аналитической обра​ботки экономической информации применяется ряд специаль​ных способов и приемов. В них в большей мере, чем в опреде​лении, раскрывается специфичность метода экономического анализа, отражается его системный, комплексный характер. Системность в экономическом анализе обусловливается тем, что хозяйственные процессы рассматриваются как многооб​разные, внутренне сложные единства, состоящие из взаимосвя​занных сторон и элементов. В ходе такого анализа выявляются и изучаются связи между сторонами и элементами, устанав​ливается, каким образом эти связи в результате взаимодейст​вия приводят к единству изучаемого процесса в его целост​ности. 

 Способы и приемы экономического анализа можно условно подразделить на две группы: 

- традиционные

- экономико-математические. 

К первой относятся такие способы и приемы, которые находили применение почти с момента возникновения экономичес​кого анализа как обособленной отрасли специальных знаний. В число основных традиционных способов и приемов эко​номического анализа можно включить:

- использование абсо​лютных, относительных и средних величин; 

- метод срав​нения, 

- метод группировки, 

- индексный метод, 

- методы элиминирования (метод разниц, метод цепных подстановок), 

- балансовый метод.

Многие экономико-математические способы и приемы вошли в круг аналитических разработок значительно позже, когда был налажен выпуск быстродейству​ющих ЭВМ. Экономико-математические методы позволяют более глубоко изучить деятельность предприятий, они особенно удобны для проведения перспективного анализа. Эти методы можно подразделить на 2 подгруппы:

- математические;

- графоаналитические (графические)

В то же время не следует противопоставлять экономико-математические методы традиционным, т.к. они не заменяют их, а только дополняют и углубляют анализ.

Рассмотрим основные методы и приемы экономического анализа..

Вопрос 2. Характеристика традиционных методов экономического анализа.

Анализ тех или иных экономических показателей, явлений, процессов, ситуаций начинается с использования абсолютных величин (обьем производства по стоимости или в натуральных измерителях, объем товарооборота, сумма производственных затрат и издержек обращения, сумма валового дохода и сумма прибыли). Без абсолютных величин в анализе, как в бухгал​терском учете и статистике, обойтись нельзя. Но если в бухгал​терии они являются основным измерителем, то в анализе они используются в большей мере в качестве базы для исчисления средних и относительных величин.

Большее значение имеют относительные величины. Если, например, бизнес-планом предусматривалось продать товаров на миллион рублей, а продано лишь на 930 тыс., то по отношению к заданию это составит лишь 93%. Аналитический комментарий напрашивается здесь сам собой.

Относительные величины незаменимы при анализе явлений динамики. Понятно, что эти явления можно выразить и в абсолютных величинах, но доходчивость, яркость достигаются при этом только через величины относительные. Относитель​ные величины динамики исчисляются путем построения временного ряда, т. е. они характеризуют изменение того или иного показателя, явления во времени (отношение, например, выпуска промышленной продукции за ряд лет к базисному периоду, принятому за 100).

Аналитичность относительных величин хорошо проявляет​ся и при изучении показателей структурного порядка. Отражая отношение части совокупности к совокупности, взятой в це​лом, они наглядно иллюстрируют как всю совокупность, так и ее часть (например, удельный вес в валовой продукции готовых изделий основного назначения, вспомогательных из​делий и незавершенного производства).

Чисто аналитический характер имеют относительные вели​чины интенсивности (например, выпуск промышленной про​дукции на 100 руб. инвестиционных фондов, выход сельскохо​зяйственной продукции на 100 га пашни, сумма розничного товарооборота на 1 м.  торговой площади).

Не менее важное значение, если не более, имеют в процессе анализа средние величины. Они предназначены для обобщения соответствующей совокупности типичных, однородных показателей, явлений, процессов. Без них невозможно сравнение изучаемого признака по разным совокупностям, невозможна характеристика изме​нения варьирующего показателя во времени; они позволяют абстрагироваться от случайности отдельных значений и коле​баний.

В аналитических расчетах применяют, исходя из необходимости, различные формы средних - средняя арифметическая простая, средняя арифметическая взвешенная, средняя гармоническая взвешенная, средняя хронологическая и др.

С помощью средних величин (групповых и общих), исчис​ленных на основе массовых данных о качественно однородных  явлениях, можно, как указывалось выше, определить общие тенденции и закономерности в развитии экономических процессов

Метод сравнение - наиболее ранний и наиболее распространенный анализа. 

Существует несколько форм сравнения с планом, сравнение с прошлым, сравнение с лучшим, сравнение со средними данными. 

Непременным условием метода сравнения является сопоставимостъ, одинаковость по содержанию и структуре плановых и отчетных показателей, показателей отчетного и прошлых периодов и т.п. (по кругу объектов; по ценам, если анализируются стоимостные показатели; по структуре выпуска продукции и ее реализации, если анализируются себестоимость промышленной продук​ции и уровень издержек производства и т.д.). Выявленные в результате сравнения величины отклонения являются объектом дальнейшего анализа. Для обеспечения сопоставимости допускаются и расчетные корректировки плановых показателей. Так, можно и должно пересчитывать плановую сумму издержек по ста​тьям затрат, зависящим от объема производимой и реализу​емой промышленной продукции.

Сравнение с лучшим - с лучшими методами работы и показателями, передовым опытом, новыми достижениями науки и техники - может осуществляться как в рамках предприятия, так и вне его. Большой эффект дает экономический анализ показателей данного предприятия путем сравнения их с показателями лучших предприятий данной системы, работающих примерно в одинаковых условиях, с показателями предприятий других ведомств (собственников).

Группировка - неотъемлемая часть почти любого эконо​мического исследования. Она позволяет изучить те или иные экономические явления в их взаимосвязи и взаимозависимо​сти, выявить влияние наиболее существенных факторов, об​наружить те или иные закономерности и тенденции, свойствен​ные этим явлениям и процессам. Группировка предполагает определенную классификацию явлений и процессов, а также причин и факторов, их обусловливающих.

Группировка как способ анализа может широко приме​няться в концернах, акционерных обществах, товариществах с ограниченной ответственностью и других ассоциациях.

Структурные группировки используются, как показывает их название, при изучении состава самих предприятий (по производственной мощности, уровню механизации, произво​дительности труда и другим признакам), а также структуры выпускаемой ими продукции (по видам и заданному ассор​тименту). Состав и структура могут рассматриваться как в статике, так и в динамике, что, естественно, раздвигает границы экономического анализа. 

Аналитические группировки предназначены для выяв​ления взаимосвязи, взаимозависимости и взаимодействия между изучаемыми явлениями, объектами, показателями. 

Группировка данных производится путем составления аналитических таблиц, которые могут простыми или сложными.

Например, имеется четырехфакторная груп​повая таблица, построенная по материалам торговой перепи​си 1935 г., охватывающая 200 тыс. магазинов сельских потре​бительских обществ (табл. 1).

Таблица 1

	Группы магазинов по размерам розничного товарооборота
	Среднегодо-вой оборот на одного работника, тыс. руб.
	Товарные запасы, дн.
	Уровень издержек обращения, % к обороту

	До 1500 тыс. руб.
	206
	100
	7,53

	От 1501 до 2000  тыс. руб.
	233
	86
	6,76

	 «  2001  «   3000    «      «
	260
	82
	6,74

	 «  3001  «   4000    «      «
	285
	78
	6,21

	 «  4001  «   6000    «      «
	305
	73
	6,02

	 «15001  « 20000    «      «
	396
	57
	4,96

	 Свыше     20000    «      «
	435
	56
	4,97

	В целом
	310
	72
	5,87


Определяющим фактором здесь является объем товарообо​рота; зависимые от него показатели: производительность труда (средний оборот на одного работника), скорость товарооборота (товарные запасы в днях) и уровень издержек обращения.

Индексный метод основывается на относительных показа​телях, выражающих отношение уровня данного явления к уров​ню его в прошлое время или к уровню аналогичного явления, принятому в качестве базы. Всякий индекс исчисляется сопостав​лением соизмеряемой (отчетной) величины с базисной. Индексы, выражающие соотношение непосредственно соизмеряемых ве​личин, называются индивидуальными, а характеризующие соот​ношения сложных явлений — групповыми, или агрегатными.

Индексным методом можно выявить влияние на изучаемый совокупный показатель различных факторов. 

Применяя агрегатную форму индекса и соблюдая уста​новленную вычислительную процедуру, можно решить клас​сическую аналитическую задачу: определение влияния на объем произведенной или реализованной продукции факто​ра количества и фактора цен. 

Пример. Товарооборот в отчетном году составил 1350 тыс. руб., в прошлом - 1000 тыс. руб. Цены в отчетном году возросли в среднем на 24%. Определить:

1. Изменение физического объема товарооборота.

2. Долю прироста товарооборота за счет изменения цен и физического объема товарооборота.

1. (qp = (q ( (p
Индекс объема реализации (товарооборота), взятый в ценах соответствующих лет, имеет вид:

            (q1p1                        1350

(qp  =                    =                     = 1,35     

            (q0p0                     1000
(p  = 1,24

(q =    (qp / (p       = 1,35/1,24    = 1,089

Следовательно, физический объем товарооборота возрос на 8,9%.

2. Схема расчета при этом будет такой:

(q1p1  - (q0p0   = ((q1p0  - (q0p0) +  ((q1p1  - (q1p0).

где ((q1p0  - (q0p0) - влияние количества; 

      ((q1p1  - (q1p0) - влияние цен.

           (q1p0  - (q0p0
D  =                               ( 100%                                   

           (q1p1  - (q0p0
Нам  известны (q1p1  и  (q0p0   , нужно определить (q1p0
                     (q1p1             1350
 (q1p0      =                 =                =  1089 тыс. руб.                         
                        i p            1,24                                             

Отсюда,

           (q1p0  - (q0p0                                1089 - 1000

D  =                              ( 100% =                     ( 100% =  25,4%            

           (q1p1  - (q0p0                                1350 - 1000

или

                     0,089/0,35 ( 100% = 25,4%

Влияние отдельных факторов чаще всего нельзя определить прямым подсчетом. В этих случаях используют приемы элиминирования, корреляции и др.

Элиминирование - это логический прием, при котором последовательно выделяется влияние одного фактора и исключается действие всех остальных.

Применяются следующие методы элиминирования:

1. Метод разниц. При использовании данного метода предварительно определяется  абсолютная или относительная разница по изучаемым факторам. Затем отклонение (разница) по одному фактору умножается на абсолютное значение другого фактора. Этот метод очень прост, но пользоваться им следует осторожно, т.к. ошибки, допущенные в предыдущих расчетах автоматически переносятся на размер влияния фактора, определяемого данным методом.

Пример.  Рассчитать методом разниц влияние следующих факторов на изменение объема розничного товарооборота:

1. Фактор изменения торговой площади магазинов;

2. Фактор изменения объема розничного товарооборота на 1 кв.м. торговой площади.

Исходные данные

	№№ пп
	Показатели
	Ед.

изм.
	Базис-ный год
	Отчет-ный год
	Откл. (+;-)

	1.
	Розничный товарооборот
	тыс. руб.
	9900
	10523,5
	+ 623,5

	2.
	Торговая площадь магазинов
	кв.м.
	4950
	5184
	+234

	3.
	Объем розничного товарооборота на 1 кв.м. торговой площади
	тыс. руб.
	2,0
	2,03
	+0,03


Расчет:

1. Фактор изменения торговой площади магазинов

+234 ( 2,0 = + 468 тыс. руб.  (  вывод

2. Фактор изменения объема розничного товарооборота на 1 кв.м. торговой площади.

+0,03  ( 5184 = + 155,5 тыс. руб.  (  вывод

(+ 468) + (+ 155,5) = 623,5 тыс. руб.

2. Метод цепных подстановок. Сущность этого метода заключается в последовательном элиминировании одних факторов для определения влияния других, т.е. в последовательной замене плановой (базисной) величины частных показателей, входящих в расчетную формулу, фактической величиной этих показателей. После каждой замены результат подсчета сравнивают с результатом, полученным до замены этого показателя в данной формуле.   Рассчитанные отклонения отражают влияние каждого фактора.

Если показатель является произведением трех сомножителей (факторов), то формула для базисного показателя будет следующей:

                                а0 в0 с0  = х0  ,

а для фактического показателя:

                                а1 в1 с1  = х1  ,

отклонение фактического показателя от базисного:

                                х1 - х0   = Y.                             

На это отклонение оказало влияние изменение трех факторов: а, в, с.

Определение влияния каждого из них производится путем следующих расчетов: 

I.    а0 в0 с0  = х0
       а1 в0 с0  = х2               х2 - х0   = П (влияние изменения фактора а)

II.   а1 в0 с0  = х2
       а1 в1 с0  = х3               х3 - х2   = П (влияние изменения фактора в)

III.  а1 в1 с0  = х3
       а1 в1 с1  = х1               х1 - х3   = П (влияние изменения фактора с)

Дан​ный способ анализа используется лишь тогда, когда зависи​мость между изучаемыми явлениями имеет строго функци​ональный характер, когда она представляется в виде прямой или обратно пропорциональной зависимости. В этих случаях анализируемый совокупный показатель как функция несколь​ких церемонных должен быть изображен в виде произведения или частного от деления одних показателей на другие.

Пример.  Рассчитать методом цепных подстановок влияние следующих факторов на изменение объема розничного товарооборота:

1. Фактор изменения количества магазинов;

2. Фактор изменения средней торговой площади одного магазина;

3. Фактор изменения объема розничного товарооборота на 1 кв. м. торговой площади.

Исходные данные

	№№ пп
	Показатели
	Ед.

изм.
	Базис-ный год
	Отчет-ный год
	Откл. (+;-)

	1.
	Розничный товарооборот
	тыс. руб.
	9900
	10523,5
	+ 623,5

	2.
	Количество магазинов
	ед.
	55
	54
	-1

	3.
	Торговая площадь одного магазина (в среднем)
	кв.м.
	90
	96
	+6

	4.
	Объем розничного товарооборота на 1 кв.м. торговой площади
	тыс. руб.
	2,0
	2,03
	+0,03


Расчет

I.              55 ( 90 ( 2,0   = 9900 тыс. руб.

                54 ( 90 ( 2,0   = 9720 тыс. руб.

                 9720 - 9900 = -180 тыс. руб.   (вывод)

II.            54 ( 90 ( 2,0   =   9720 тыс. руб.

                54 ( 96 ( 2,0   = 10368 тыс. руб.

                 10368 - 9720  = + 648 тыс. руб.   (вывод)

III.           54 ( 96 ( 2,0    =  10368 тыс. руб.

                54 ( 96 ( 2,03   = 10523,5 тыс. руб.

                 10523,5 - 10368  = + 155,5 тыс. руб.   (вывод)

Проверка: (-180) + (+648) + (+155,5) = + 623,5 тыс. руб. (см. табл.).

Балансовый метод. Его применяют при анализе влияния факторов на определенный показатель, когда все они взаимоувязаны в балансовой формуле. Например, товарный баланс:

                  Зн + П = Р + В + Зк

Отсюда, Р = Зн + П - В + Зк. 

Вопрос 3. Общая характеристика экономико-математических методов экономического анализа.

Широкое использование математических методов является важным направлением совершенствования экономического анализа, повышает эффективность анализа деятельности пред​приятий и их подразделений. Это достигается за счет сокраще​ния сроков проведения анализа, более полного охвата влияния факторов на результаты коммерческой деятельности, замены приближенных или упрощенных расчетов точными вычислени​ями, постановки и решения новых многомерных задач анали​за, практически не выполнимых вручную или традиционными методами.

Широкое распространение в экономическом анализе имеют методы математической статистики. Эти методы применяют​ся в тех случаях, когда изменение анализируемых показателей можно представить как случайный процесс. Статистические методы, являясь основным средством изучения массовых, по​вторяющихся явлений, играют важную роль в прогнозирова​нии поведения экономических показателей. Когда связь между анализируемыми характеристиками не детерминированная, а стохастическая, то статистические и вероятностные методы — это практически единственный инструмент исследова​ния. Наибольшее распространение из математико-статистических методов в экономическом анализе получили методы мно​жественного и парного корреляционного анализа.

Корреляционный анализ позволяет построить математическую модель закономерностей изменения основного показателя в связи с изменением факторов. Эту закономерность называют регрессией, а анализ ее свойств - регрессионным анализом. Когда регрессионная модель одинакова при расчетах за ряд лет, она устойчива во времени, и ее можно использовать в перспективе для решения задач прогнозирования.

Эконометрические методы строятся на синтезе трех обла​стей знаний: экономики, математики и статистики. Основой эконометрии является экономическая модель, под которой понимается схематическое представление экономического яв​ления или процесса с помощью научной абстракции, отраже​ния их характерных черт. Наибольшее распространение в сов​ременной экономике получил метод анализа экономики «за​траты — выпуск». Это матричные (балансовые) модели, стро​ящиеся по шахматной схеме и позволяющие в наиболее ком​пактной форме представить взаимосвязь затрат и результатов производства. 

Методы математического программирования - основное средство ре​шения задач оптимизации производственно-хозяйственной деятельности. По своей сути эти методы - средство плано​вых расчетов. Ценность их для экономического анализа вы​полнения бизнес-планов состоит в том, что они позволяют оценивать напряженность плановых заданий, определять ли​митирующие группы оборудования, виды сырья и материа​лов, получать оценки дефицитности производственных ресур​сов и т. п.

Теория игр как раздел исследования операций — это теория математических моделей принятия оптимальных решений в условиях неопределенности или конфликта нескольких сто​рон, имеющих различные интересы.

Теория массового обслуживания исследует на основе те​ории вероятностей математические методы количественной оценки процессов массового обслуживания. Так, любое из структурных подразделений промышленного предприятия, торговое предприятие мо​жно представить как объект системы обслуживания.

Общей особенностью всех задач, связанных с массовым обслуживанием, является случайный характер исследуемых яв​лений. Количество требований на обслуживание и временные интервалы между их поступлением носят случайный характер, их нельзя предсказать с однозначной определенностью. Одна​ко в своей совокупности множество таких требований подчи​няется определенным статистическим закономерностям, коли​чественное изучение которых и является предметом теории массового обслуживания.

Экономическая кибернетика анализирует экономические явления и процессы в качестве очень сложных систем с точки зрения законов и механизмов управления и движения ин​формации в них. Наибольшее распространение в экономи​ческом анализе получили методы моделирования и системного анализа.

Метод оптимизации товарных запасов (модель Уилсона) используется для расчета оптимального размера товарного запаса (запаса сырья, материалов). Критерием оптимальности является минимизация транспортных расходов и расходов по хранению товаров. Он применяется для проведения факторного анализа товарных запасов.

Применение того или иного математического метода в эко​номическом анализе опирается на методологию экономико-математического моделирования хозяйственных процессов и научно обоснованную классификацию методов и задач анализа.

Вопрос 4. Общая характеристика графического метода экономического анализа

График представляет собой чертеж,  наглядно изображающий показатели развития, состояния  чего-либо. Графики используют для быстрого нахождения значений функции по соответствующему значению аргумента, для наглядного изображения функциональных зависимостей.

В экономическом анализе применяются почти все виды графиков: диаграммы сравнения, диаграммы временных рядов, кривые распределения, графики корреляционного поля. Особенно широко распространены в анализе диаграммы сравнения - для сравнения отчетных показателей с плановыми, предшествующих периодов и др.

Графики служат важным выражением экономико-математических моделей и облегчают понимание отражаемых с их помощью хозяйственных  (экономических) явлений,  процессов  или теорий.

 Графические модели не только позволяют описать связь между  явлениями,  но  и  дать  количественную и качественную характеристику этой связи. С помощью графиков можно наглядно представить возможное изменение  какого-либо экономического показателя под влиянием того или иного фактора. Более того, если график начерчен достаточно точно, можно количественно оценить возможные изменения, не прибегая к каким-то дополнительным сложным вычислениям.
Именно в силу своей наглядности,  легкого восприятия и  понимания изображенных процессов  или  зависимостей  графические изображения довольно-таки давно нашли широкое применение в экономической работе.

Следует заметить,  что возможность использования графиков ограничена известным человечеству числом  пространственных  измерений.  
Важным и достаточно сложным вопросом является разделение всей совокупности переменных на зависимые и независимые.  Под независимой переменной понимается "причина", т.е. переменная, которая вызывает изменение другой - зависимой - переменной. В свою очередь, зависимая переменная - это "следствие" (или результат),  это переменная, которая изменяется  вследствие  изменения какой-то другой (независимой) переменной. 

   Независимые переменные,  как правило, на графиках показываются на оси Х (на горизонтальной оси), а зависимые переменные - на оси У (вертикальной оси). 

    Графики, изображающие  связь двух переменных,  игнорируют влияние множества других факторов, от которых зависит результат или следствие. Поэтому когда экономисты изображают связь между двумя переменными, они используют допущение "при прочих равных условиях". 

В реальной действительности,  как известно,  "прочие условия" часто изменяются  и оказывают подчас большее влияние,  чем изучаемые факторы.  И когда это происходит,  представленные на графиках конкретные связи  претерпевают определенные изменения.  Соответственно,  нанесенные  на  график линии сместятся и примут иное (новое) положение.  Поэтому для изучения влияния других факторов,  как правило,  используются и другие  (отдельные) графики. 

В некоторых случаях на одном рисунке  можно  изучать  зависимость между двумя переменными в условиях влияния какого-то третьего фактора.   Например,  зависимость объема спроса от цены при  увеличении  денежных доходов потребителей.
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Графики имеют самый различный вид: линейные графики, столбцовые диаграммы,  плоскостные и объемные диаграммы,  диаграммы-торты и т.д.

Широко применяется графический метод для исследования производственных процессов, организационных структур и т.д. 

В математически формализованной системе анализа, планирования и управления особое место занимают сетевые графики.
Вопрос 5. Функционально-стоимостной анализ.

Функционально-стоимостной анализ (ФСА) является од​ним из видов экономического анализа, но в силу своих специ​фических особенностей и значения заслуживает самостоятель​ного рассмотрения.

Под функционально-стоимостным анализом понимается метод системного исследования функций отдельного изделия или определенного производственно-хозяйственного процесса, или же управленческой структуры, направленный на миними​зацию затрат в сферах проектирования, освоения производст​ва, сбыта, промышленного и бытового потребления при высо​ком качестве, предельной полезности и долговечности.

При общей теоретической базе экономический анализ мето​дологически и особенно методически строится в своей основе как анализ замкнуто отраслевой: анализ хозяйственно-финан​совой деятельности в промышленности и его отдельных отрас​лях, в строительстве, сельском хозяйстве, торговле и т. д.

Функционально-стоимостной анализ базируется на прису​щей только ему основе, на только ему свойственных принци​пах. К ним в первую очередь относятся: творческое новационное мышление, системность, комплексность, функциональ​ность объектов анализа и затрат на их осуществление, сложение разума и опыта научных и практических работников разных отраслей знаний.

Творческое, новационное мышление предполагает отказ от повторения пройденного, от прежних решений, в том числе и от хорошо, на данный момент, практически себя зарекомендовавших. Здесь важна посылка, что отличное - враг хорошего.

Алгоритм творческого мышления основывается на сочета​нии научно-технической интуиции, обусловленной надежной изобретательской практикой, глубокими научными знаниями в данной области, способностью к «мозговому штурму» новых ранее не встречавшихся идей, мудрому семикратному поиску («семь раз отмерь»), к конфронтации полярных мнений и ре​комендаций.

Этапы ФСА можно, примени​тельно к конструированию принципиально новых изделий, сформулировать следующим образом: 1) информационно-подготовительный, 2) аналитико-творческий, 3) пусконаладочный, 4) поточно-производственный, 5) коммерческо-сбы​товой, 6) контрольно-эксплуатационный.

Конструирование и кардинальная реконструкция изделий, технологий, организационных процессов выражаются в итоге сокращением совокупных затрат, повышением экономической эффективности, увеличением прибыли. Совокупные затраты выявляются в процессе функционально-стоимостного анализа по каждому из альтернативных однопорядковых вариантов. Далее производится их ранжирование: на первое место ставится вариант с наименьшими приведенными затратами, затем по возрастающей, до последнего варианта с наиболее высоким уровнем затрат. Расчетная экономическая эффективность от внедрения в производство предложенных разработчиками но​вых проектов определяется (если целью ФСА было снижение текущих затрат при сохранении уровня качества объекта) с применением следующей формулы:

                                                       Ср - С.ф.н

                                       КФСА =                             ( min       

                                                         Сф.н

где Кфса — коэффициент снижения текущих затрат (экономическая  эффективность ФСА);

Ср  — реально сложившиеся совокупные затраты; 

Сф.н. — минимально возможные затраты, соответствующие

спроектированному объекту.

Понятно, что показатели экономичности производства но​вых изделий дополняются характеристиками, как производительность, надежность, безопас​ность, безвредность, эстетичность и т.д.

Вопрос 6. Обобщающая оценка экономической эффективности

работы предприятия (организации).

Теоретический анализ проблем интенсификации для бух​галтера-аналитика требуется дополнить решением конкретных проблем экономического анализа: учета и оценки интенсив​ности, количественных методов определения влияния факто​ров интенсификации на результаты производства, построения обобщающего (интегрального) показателя всесторонней ин​тенсификации производства.

Количественное соотношение экстенсивности и интенсив​ности развития выражается в показателях использования про​изводственных и финансовых ресурсов. Показателями экстен​сивности развития являются количественные показатели ис​пользования ресурсов: численность работающих, величина из​расходованных предметов труда, величина амортизации, объ​ем основных производственных фондов и авансированных оборотных средств. Показатели интенсивности развития — ка​чественные показатели использования ресурсов, т. е. рентабельность, произво​дительность труда (или трудоемкость), материалоотдача (или материалоемкость), фондоотдача (или фондоемкость), количество оборотов оборотных средств (или коэффициент закрепле​ния оборотных средств). 

Объем производства в стоимостном выражении (а значит, с учетом качества) является результатом воздействия всех видов ресурсов. Повышение качества продукции влияет на ее количество, экономию ресурсов, более полное удовлетворение запросов покупателей. Значит, показатели качества есть пока​затели интенсификации производства, получающие свое от​ражение как на результатах производства, так и в затратах ресурсов.

Каждый синтетический показатель использования ресур​сов, в свою очередь, складывается из действия более мелких факторов (факторов второго и следующих порядков). Напри​мер, производительность труда зависит от экстенсивной его величины, т. е. от длительности рабочего времени, интенсив​ной его величины, т. е. от нагрузки рабочего за рабочее время и производительной силы труда, определяемой организаци​онно-техническими и другими (природными и социальными) условиями производства. Для вы​явления интенсивности в «чистом виде» следует провести углубленный экономический анализ. 

Анализ факторов и путей повышения технико-организационного уровня производ​ства — ключ к повышению показателей эф​фективности деятельности.

В отличие от фактора интенсивности и эффективности про​изводства выделяют непосредственные источники эффектив​ности, а следовательно, и резервов производства, каковыми могут быть только производственные ресурсы. В условиях существования товарно-денежных отношений оборот производственных ресурсов про​является в обороте финансовых ресурсов, что позволяет харак​теризовать не только потребление средств производства и тру​да в процессе производства, но и авансирование или примене​ние основных производственных фондов и оборотных средств.

Использование производственных и финансовых ресурсов может носить как экстенсивный, так и интенсивный характер. 

Возможность обеспечить неуклонный рост и достаточно высокие темпы экономической эффективности производства дают только переход к преимущественно интенсивному типу развития. 

Однозначный ответ о степени всесторонней интенсифика​ции можно получить с помощью сведения различных показа​телей в единый интегральный показатель или с помощью обобщающего показателя, вбирающего в себя все качествен​ные характеристики частных показателей интенсификации.
Обобщающим показателем всесторонней интенсификации для предприятий (объединений) является рентабель​ность П/Ф + О как отношение прибыли (П) к сумме основных производственных фондов (Ф) и оборотных средств (О). Этот показатель вбирает в себя все качествен​ные характеристики частных показателей интенсификации

В динамике рентабельности отражается динамика всесторонней интенсификации хозяйственной деятельности, что делает этот показатель наиболее обобщающим показа​телем эффективности работы предприятия.

Методы экономического анализа позволяют уточнить динамику рентабельности за счет учета влияния внеш​них факторов, не зависящих от предприятия (изменение цен и т.д.).

Следует рассчитывать совокупную долю влияния экстен​сивности и интенсивности по всем ресурсам. 

ТЕМА 4. ФИНАНСОВАЯ ОТЧЕТНОСТЬ ОРГАНИЗАЦИИ И ЕЁ АНАЛИЗ  (4 часа)
1. Анализ бухгалтерской отчетности – основа принятия оптимального управленческого решения

2. Состав финансовой отчетности. 

3. Пользователи финансовой отчетности

4. Элементы финансовой отчетности и методы анализа финансовой отчетности.
5. Основные финансовые коэффициенты.
Вопрос 1. Анализ бухгалтерской отчетности – основа принятия оптимального управленческого решения

Финансовая отчетность - это совокупность форм отчетности, составленных на основе данных финансового учета с целью предоставления пользователям обобщенной информации о финансовом положении и деятельности предприятия, а также изменениях в его финансовом положении за отчетный период в удобной и понятной форме для принятия этими пользователями определенных деловых решений.

Анализ бухгалтерской отчетности - это процесс, при помо​щи которого оценивается прошлое и текущее финансовое положение и результаты деятельности организации. Однако при этом главной целью является оценка финансово-хозяйственной деятельности организации относительно будущих условий существования.

Бухгалтерская отчетность является информационной базой для проведения финансового анализа. Финансовый анализ проводится по-разному, в зависимости от поставленной задачи. Он может использоваться:

- для выявления проблем управления про​изводственно-коммерческой деятельностью;

- для оценки деятельности руководства организации;

- для выбора направлений инвестирования капитала;

- для прогнозирования отдельных показателей и финансовой деятельности организации в целом.

Составление финансовой отчетности в условиях рынка осно​вано на ряде принципов, которые и делают ее достаточно эффек​тивным инструментом финансового управления. 
Основное требование к информации, представляемой внеш​ним пользователям развитых финансовых рынков, заключается в том, чтобы она была полезной для этих пользователей, т. е. чтобы эту информацию можно было использовать для принятия обос​нованных деловых решений. 
Уместность означает, что данная информация значима и оказы​вает влияние на решение, принимаемое пользователем. 

Достоверность информации определяется ее правдивостью, преобладанием экономического содержания над юридической формой, возможностью проверки и документальной обоснован​ностью, а также нейтральностью данных.
Информация считается правдивой, если она не содержит оши​бок и пристрастных оценок, а также не фальсифицирует события хозяйственной жизни. 

Нейтральность предполагает, что финансовая отчетность не де​лает акцента на удовлетворение интересов одной группы поль​зователей общей отчетности в ущерб другой группы.
Понятность означает, что пользователи могут понять содержа​ние отчетности без специальной профессиональной подготовки.
Сопоставимость требует, чтобы сохранялась последовательность в применяемых методах бухгалтерского учета на данном предпри​ятии, и тем самым обеспечивалась сопоставимость данных о дея​тельности предприятия за несколько отчетных периодов.
В ходе формирования отчетной информации должны соблю​даться определенные ограничения на информацию, включаемую в отчетность:
1.  Оптимальное соотношение затрат и выгод, означающее, что затраты на составление отчетности должны разумно соотносить​ся с выгодами, извлекаемыми предприятием от представления этих данных заинтересованным пользователям.
2.   Принцип осторожности (консерватизма) предполагает, что документы отчетности не должны допускать завышенной оценки активов и прибыли и заниженной оценки обязательств. 

3. Конфиденциальность требует, чтобы отчетная информация не содержала данных, которые могут нанести ущерб конкурент​ным позициям предприятия. Это требование относится к публич​ной информации компаний, которые по закону обязаны пред​ставлять отчетность широкому кругу пользователей.
Вопрос 2.  Состав финансовой отчетности. 
Определяющим документом, устанавливающим место отчетности в организации бухгалтерского учета на предпри​ятии, является Закон РФ «О бухгалтерском учете», а также Положение по бухгалтерскому учету «Бух​галтерская отчетность организации» ПБУ 4/99.

Бухгалтерская отчетность организаций, за исключением отчетности бюджетных орга​низаций, включает в себя:

- бухгалтерский баланс (форма №1);

- отчет о прибылях и убытках (форма №2);

- приложения к ним, предусмотренные нормативными актами;

- аудиторское заключение, подтверждающее достоверность бухгалтерской отчетности организации, если она в соот​ветствии с федеральными законами подлежит обязатель​ному аудиту;

- пояснительную записку.

К отчетности прилагается дополнительная информация, раскрывающая отдельные стороны финансово-хозяйствен​ной деятельности предприятия и состоящая из отдельных справок:

- перечень организаций-дебиторов;

- перечень организаций-кредиторов;

- сведения о счетах в иностранной валюте в банках или иных кредитных учреждениях, действующих на терри​тории Российской Федерации и за рубежом;

- сведения о рублевых счетах в банках и иных кредитных учреждениях, действующих на территории Российской Федерации.

Годовая бухгалтерская отчетность должна представлять​ся в отдельной папке в сброшюрованном виде и включает:

типовые формы:

а) бухгалтерский баланс (ф. № 1);

б) отчет о прибылях и убытках (ф. № 2);

в) пояснения к бухгалтерскому балансу и отчету о при​былях и убытках:

- отчет о движении капитала (ф. № 3);

- отчет о движении денежных средств (ф. № 4);

- приложение к бухгалтерскому балансу (ф. № 5);

- пояснительную записку;

г) итоговую часть аудиторского заключения.

Предприятия малого бизнеса, применяющие в соответ​ствии с действующим законодательством упрощенную сис​тему налогообложения, учета и отчетности, имеют право не представлять в составе годовой бухгалтерской отчетности:

- отчет о движении денежных средств (ф. № 4);

- приложение к бухгалтерскому балансу (ф. № 5);

- пояснительную записку.
Состав бухгалтерской отчетности бюджетных органи​заций устанавливается Министерством финансов РФ.

Бухгалтерская отчетность, представляемая в течение года нарастающим итогом с начала года (месяц, квартал, полугодие, девять месяцев), называется периодической или промежуточной отчетностью.

Отчетность подписывается руководителем и главным бухгалтером.

Вопрос 3. Пользователи финансовой отчетности

Пользователь финансовой отчетности — юридическое или физическое лицо, заинтересованное в информации.

Круг пользователей содержащейся в финансовых документах информации включает различные ка​тегории - от серьезных аналитиков до случайных «любителей». Все они пользуются информацией об организации, но с разной степенью понимания и компетенции.

Бухгалтерская отчетность в России представляет интерес для двух групп внешних и одной группы внутренних пользователей:
1) непосредственно заинтересованных в деятельности орга​низации;

2) опосредованно заинтересованных в ней. 

К внутренним пользователям отчетности относятся:

• общее собрание участников (собственников);

• высшее руководство организации;

• а также управляющие соответствующих уровней, которые по данным отчетности определяют правильность приня​тых инвестиционных решений и эффективность структуры капитала, определяют основные направления дивиден​дной политики, составляют прогнозные формы отчетнос​ти и осуществляют предварительные расчеты финансовых показателей предстоящих отчетных периодов, оценивают возможности слияния с другой организацией или ее при​обретения, структурной реорганизации.

К первой группе внешних пользователей относятся следующие пользователи:

а) государство, прежде всего в лице налоговых органов, ко​торые проверяют правильность составления отчетных докумен​тов, расчета налогов, определяют налоговую политику;

б) существующие и потенциальные кредиторы, использую​щие отчетность для оценки целесообразности предоставления или продления кредита, определения условий кредитования, усиления гарантий возврата кредита, оценки доверия к органи​зации как к клиенту;

в) поставщики и покупатели, определяющие надежность деловых связей с данным клиентом;

г) существующие и потенциальные собственники средств организации, которым необходимо определить увеличение или уменьшение доли собственных средств и оценить эффективность использования ресурсов руководством организации;

д) служащие, интересующиеся данными отчетности с точки зрения уровня их заработной платы и перспектив работы в дан​ной организации.

Вторая группа внешних пользователей бухгалтерской отчетно​сти — это те, кто непосредственно не заинтересован в деятель​ности организации. Однако изучение отчетности им необходи​мо для того, чтобы защитить интересы первой группы пользователей отчетности. К этой группе относятся:

а) аудиторские службы, проверяющие соответствие данных отчетности установленным правилам с целью защиты интере​сов инвесторов;

б) консультанты по финансовым вопросам, использующие отчетность в целях выработки рекомендаций своим клиентам от​носительно помещения их капиталов в ту или иную компанию;

в) биржи ценных бумаг, оценивающие информацию, пред​ставленную в отчетности, при регистрации соответствующих фирм, принимающие решения о приостановке деятельности какой-либо компании, оценивающие необходимость изменения методов учета и составления отчетности;

г) законодательные органы;

д) юристы, нуждающиеся в отчетной информации для оценки выполнения условий контрактов, соблюдения законодательных норм при распределении прибыли и выплате дивидендов, а также для определения условий пенсионного обеспечения;

е) пресса и информационные агентства, использующие от​четность для подготовки обзоров, оценки тенденций развития и анализа деятельности отдельных компаний и отраслей, расчета обобщающих показателей финансовой деятельности;

ж) государственные организации по статистике, использую​щие отчетность для статистических обобщений по отраслям и сравнительного анализа и оценки результатов деятельности на отраслевом уровне;

з) профсоюзы, заинтересованные в отчетной информации для определения своих требований в отношении заработной платы и условий трудовых соглашений, а также для оценки тенденций развития отрасли, к которой относится данная организация.
Вопрос 4. Элементы финансовой отчетности и методы анализа финансовой отчетности.

В соответствии с различными экономическими признаками, вся отчетная информация группируется в отдельные укрупнен​ные статьи, которые в международной практике называются эле​ментами финансовой отчетности. Основными элементами финан​совой отчетности являются активы, обязательства, собственный капитал, доходы, расходы, прибыль и убытки. Три первых эле​мента характеризуют средства предприятия и источники этих средств на определенную дату; остальные элементы отражают операции и события хозяйственной жизни, которые повлияли на финансовое положение предприятия в течение отчетного перио​да и обусловили изменения в первых трех элементах. Все элемен​ты финансовой отчетности отражаются в формах отчетности, сре​ди которых во всех странах, в том числе и в России, основными являются Бухгалтерский баланс и Отчет о прибылях и убытках.
Основными методами анализа отчетности служат:
•  чтение отчетности;
•  горизонтальный анализ;
•  вертикальный анализ;
•  трендовый анализ;
•  расчет финансовых коэффициентов.
Чтение отчетности — это изучение абсолютных показателей, представленных в отчетности. Посредством чтения отчетности определяют имущественное положение предприятия, его кратко​срочные и долгосрочные инвестиции, вложения в физические ак​тивы и финансовые активы, источники формирования собствен​ного капитала и заемных средств, оценивают связи предприятия с поставщиками и покупателями, финансово-кредитными учреж​дениями, оценивают выручку от основной деятельности и при​быль текущего года.
Горизонтальный анализ позволяет определить абсолютные и относительные изменения различных статей отчетности по срав​нению с предшествующим годом, полугодием или кварталом.
Вертикальный анализ проводится с целью выявления удельного веса отдельных статей отчетности в общем итоговом показателе, принимаемом за 100 процентов (например, удельный вес статей актива в общем итоге баланса).
Трендовый анализ основан на расчете относительных отклоне​ний показателей отчетности за ряд лет (периодов) от уровня ба​зисного года (периода), для которого все показатели принима​ются за 100 процентов.
Финансовые коэффициенты описывают финансовые пропор​ции между различными статьями отчетности. Достоинствами фи​нансовых коэффициентов являются простота расчетов и элими​нирование влияния инфляции, что особенно актуально при ана​лизе в долгосрочном аспекте. Суть метода заключается, во-пер​вых, в расчете соответствующего показателя и, во-вторых, в срав​нении этого показателя с какой-либо базой, например:
•  общепринятыми стандартными параметрами;
•  аналогичными показателями предшествующих лет (перио​дов);
•  показателями конкурирующих предприятий;
•  какими-либо другими показателями анализируемой фирмы.
Для финансового менеджера финансовые коэффициенты име​ют особое значение, поскольку являются основой для оценки его деятельности внешними пользователями отчетности, прежде все​го акционерами и кредиторами. 

Вопрос 5. Основные финансовые коэффициенты

Для целей анализа выделяют следующие группы финансовых коэффициентов:
1.  Коэффициенты ликвидности.
2.  Коэффициенты деловой активности.
3.  Коэффициенты рентабельности.
4.  Коэффициенты платежеспособности или структуры капитала.
Рассмотрим показатели (коэффициенты) каждой из этих групп.
1. Коэффициенты ликвидности
Коэффициенты ликвидности позволяют определить способ​ность предприятия оплатить свои краткосрочные обязательства в течение отчетного периода. Наиболее важными среди них для финансового менеджмента являются следующие:
•  коэффициент общей (текущей) ликвидности;
•  коэффициент срочной ликвидности;
•  коэффициент абсолютной ликвидности;
•  чистый оборотный капитал.
Коэффициент общей ликвидности рассчитывается как частное от деления оборотных средств на краткосрочные обязательства и показывает, достаточно ли у предприятия средств, которые могут быть использованы для погашения его краткосрочных обяза​тельств в течение определенного периода. Согласно общеприня​тым международным стандартам, считается, что этот коэффици​ент должен находиться в пределах от единицы до двух (иногда трех). Нижняя граница обусловлена тем, что оборотных средств должно быть по меньшей мере достаточно для погашения кратко​срочных обязательств, иначе компания окажется под угрозой банкротства. Превышение оборотных средств над краткосрочны​ми обязательствами более, чем в два (три) раза считается также нежелательным, поскольку может свидетельствовать о нерацио​нальной структуре капитала. При анализе коэффициента особое внимание обращается на его динамику.
Частным показателем коэффициента текущей ликвидности явля​ется коэффициент срочной ликвидности, раскрывающий отноше​ние наиболее ликвидной части оборотных средств (денежных средств, краткосрочных финансовых вложений и дебиторской за​долженности) к краткосрочным обязательствам. По международным стандартам уровень коэффициента также должен быть выше 1. В России его оптимальное значение определено как 0,7 - 0,8. Необходимость расчета коэффициента срочной ликвидности вызвана тем, что ликвидность отдельных категорий оборотных средств далеко не одинакова, и если, например, денежные сред​ства могут служить непосредственным источником погашения текущих обязательств, то запасы могут быть использованы для этой цели только после их реализации, что предполагает не толь​ко наличие непосредственно покупателя, но и наличие у него денежных средств. 

Наиболее надежной является оценка ликвидности только по показателю денежных средств. Этот показатель называется коэффициентом абсолютной ликвидности и рассчитывается как частное от деления денежных средств на краткосрочные обя​зательства. В западной практике коэффициент абсолютной лик​видности рассчитывается редко. В России его оптимальный уро​вень считается равным 0,2 — 0,25.
Большое значение в анализе ликвидности предприятия имеет изучение чистого оборотного капитала, который рассчитывается как разность между оборотными активами предприятия и его крат​косрочными обязательствами. Чистый оборотный капитал необхо​дим для поддержания финансовой устойчивости предприятия, по​скольку превышение оборотных средств над краткосрочными обя​зательствами означает, что предприятие не только может погасить свои краткосрочные обязательства, но и имеет финансовые ресур​сы для расширения своей деятельности в будущем. 

2. Коэффициенты деловой активности
Показатели оборачиваемости имеют большое значение для оценки финансового положения компании, поскольку скорость оборота средств, т. е. скорость превращения их в денежную фор​му, оказывает непосредственное влияние на платежеспособность предприятия. Кроме того, увеличение скорости оборота средств при прочих равных условиях отражает повышение производст​венно-технического потенциала фирмы.
В финансовом менеджменте наиболее часто используются сле​дующие показатели оборачиваемости:
Коэффициенты деловой активности позволяют проанализиро​вать, насколько эффективно предприятие использует свои сред​ства. Как правило, к этой группе относятся различные показатели оборачиваемости:
1. Коэффициент оборачиваемости активов - отношение выручки от реализации продукции к итогу актива баланса - харак​теризует эффективность использования фирмой всех имеющихся ресурсов, независимо от источников их привлечения, т. е. показы​вает, сколько раз за год (или другой отчетный период) совершается полный цикл производства и обращения, приносящий соответст​вующий эффект в виде прибыли.

2. Коэффициент оборачиваемости дебиторской задолженности рассчитывается делением выручки от реализации продукции на среднего​довую стоимость чистой дебиторской задолженности. По нему судят, сколько раз в среднем дебиторская задолженность (или только счета покупателей) превращалась в денежные средства в те​чение отчетного периода.  

3. Коэффициент оборачиваемости кредиторской задолженности рассчитывается делением себестоимости реализо​ванной продукции на среднегодовую стоимость кредиторской за​долженности, и показывает, сколько компании требуется оборо​тов для оплаты выставленных ей счетов.
4. Коэффициент оборачиваемости материально-производственных запасов отражает скорость реализации этих запасов. Он рассчи​тывается как частное от деления себестоимости реализованной продукции на среднегодовую стоимость материально-производ​ственных запасов. 

3. Коэффициенты рентабельности
Коэффициенты рентабельности показывают, насколько при​быльна деятельность компании

К ним относятся:
1. Рентабельность вложенного капитала определяется делением суммы прибыли на среднегодовую стоимость имущества (активов) и умножением на 100%. Она показывает, сколько денежных единиц прибыли (коп.) получено с единицы стоимости активов (1 руб.) неза​висимо от источников привлечения средств. Для анализа можно использовать два показателя прибыли:

•   прибыль до налогообложения;

•   чистая прибыль. 

2. Рентабельность собственного капитала определятся делени​ем суммы чистой прибыли на среднегодовую стоимость собственного капи​тала и умножением на 100%.

3. Рентабельность оборотного капитала определяется делением суммы прибыли на среднегодовую стоимость оборотных активов и умножением на 100%.

4. Рентабельность реализации продукции определяется делением при​были от продаж на объем продаж или выручку от реализации продукции, работ, услуг и умножением на 100%. Она показывает, насколько эффективно предприятие ведет свою деятельность и какова доля при​были в выручке от продаж.

5. Рентабельность полной себестоимости определяется делением при​были от продаж на сумму издержек производства и обращения и умножением на 100%. Она показывает сумму прибыли, получаемую с каждых 100 рублей издержек производства и обращения.
4. Показатели структуры капитала характеризуют степень защищен​ности интересов кредиторов и инвесторов, имеющих долгосрочные вложения в компанию. Они отражают способность предприятия по​гашать долгосрочную задолженность. К ним относят:

1. Коэффициент собственности характеризует долю собственного капитала в структуре капитала компании, а, следовательно, соот​ношение интересов собственников предприятия и кредиторов. 

2. Коэффициент заемного капитала отражает долю заемного капитала в источниках финан​сирования. 

3. Коэффициент финансового риска (плечо финансово рычага) характеризует зависи​мость фирмы от внешних займов. Чем он выше, тем больше зай​мов у компании, и тем рискованнее ситуация, которая может привести к банкротству предприятия. Он рассчитывается как отношение заемного капитала к собственному капиталу организации.
ТЕМА 5. АНАЛИЗ ЭФФЕКТИВНОСТИ И ИНТЕНСИВНОСТИ ИСПОЛЬЗОВАНИЯ КАПИТАЛА ПРЕДПРИЯТИЯ (4 час.)
1. Показатели эффективности и интенсивности использования капитала. 

2. Факторный анализ рентабельности капитала.

3. Анализ оборачиваемости капитала.

4. Анализ рентабельности собственного капитала.

Вопрос 1. Показатели эффективности и интенсивности использования капитала.

Капитал в процессе своего движения проходит последовательно три стадии кру​гооборота: заготовительную, производст​венную и сбытовую.

Чем быстрее капитал сделает кругооборот, тем больше предприятие получит и реали​зует продукции при одной и той же сумме капитала за определенный отрезок времени. Задержка движения средств на любой стадии ведет к замедлению оборачиваемости капитала, требует допол​нительного вложения средств и может вызвать значительное ухуд​шение финансового состояния предприятия.

Достигнутый в результате ускорения оборачиваемости эф​фект выражается в первую очередь в увеличении выпуска про​дукции без дополнительного привлечения финансовых ресур​сов. Кроме того, за счет ускорения оборачиваемости капитала происходит увеличение суммы прибыли, так как обычно к ис​ходной денежной форме он возвращается с приращением. Если производство и реализация продукции являются убыточными, то ускорение оборачиваемости средств ведет к ухудшению фи​нансовых результатов и "проеданию" капитала. Следовательно, нужно стремиться не только к ускорению движе​ния капитала на всех стадиях кругооборота, но и к его максимальной отдаче, которая выражается в увеличении суммы при​были на один рубль капитала. 

Таким образом, эффективность использования капи​тала характеризуется его рентабельностью - отношением суммы прибыли к среднегодовой сумме основного и оборотного капитала.

Для характеристики интенсивности использования капитала рассчитывается коэффициент его оборачиваемос​ти (отношение выручки от реализации продукции, работ и ус​луг к среднегодовой стоимости капитала).

Взаимосвязь между показателями рентабельности совокуп​ного капитала и его оборачиваемости выражается следующим образом:

    П       П       Р

         =        ∙

    К       Р       К            ,

где П – прибыль,

      К – среднегодовая сумма капитала

      Р - выручка от реализации

Иными словами, рентабельность активов (ROA) равна про​изведению рентабельности продаж (Rpn) и коэффициента обо​рачиваемости капитала (Коб):
ROA  = Rpn  х  Коб

Эти показатели применяются в каче​стве основных при оценке финансового состояния и деловой ак​тивности предприятия. Рентабельность капитала, характеризу​ющая соотношение прибыли и капитала, использованного для получения этой прибыли, является одним из наиболее ценных и наиболее широко используемых показателей эффективности деятельности субъекта хозяйствования. Этот показатель позво​ляет сравнить его значение с тем, которое было бы при альтернативном использовании капитала. Он используется для оценки качества и эффективности управления предприяти​ем; оценки способности предприятия получать достаточную прибыль на инвестиции; прогнозирования величины прибыли.

В ряде случаев при расчете ROA из общей суммы активов ис​ключают непроизводственные активы (избыточные основные сред​ства и запасы, нематериальные активы, расходы будущих периодов и др.). Это исключение делают для того, чтобы не возлагать на руко​водство ответственность за получение прибыли на активы, которые явно этому не способствуют. 

В качестве инвестиционной базы при расчете рентабельнос​ти капитала используют также "Собственный капитал" + "Дол​госрочные заемные средства". Этот показатель называют рентабельностью ин​вестированного капитала (ROI).
При расчете рентабельности капитала в качестве инвестицион​ной базы может быть использована среднегодовая стоимость соб​ственного капитала. В данном случае в расчет берут чистую прибыль за вычетом дивидендов по привилегированным акциям. Назы​вается этот показатель "Рентабельность собственного капи​тала" (ROE). Сравнение величины данного показателя с вели​чиной рентабельности всего капитала (ROA) показывает влияние заемного капитала на прибыль собственника.

Важным вопросом, который возникает при определении рента​бельности капитала, - какую прибыль брать в расчет: прибыль до налогообложения, чистую прибыль или прибыль от реализации продукции. 

Если определяем рентабельность всех активов, то в расчет принимается прибыль до налогообложения, которая включает в себя прибыль от реализации продукции и прибыль от прочих операций.

При определении рентабельности собственного капи​тала учитывается чистая прибыль.

Вопрос 2. Факторный анализ рентабельности капитала

В процессе анализа изучается влияние факторов, оказывающих влияние на рентабельность капитала. Она зависит от коэффициента оборачиваемости капитала и рентабельности продаж.

Расчет влияния этих факторов на изменение рентабельности капитала можно произвести методом абсолютных разниц:

∆ROA К об = ∆Коб х Rрп0;

∆ROA Rрп = Коб1 х ∆Rрп;

Рассмотрим данные, приведенные в табл. 1. 

Таблица 1

Показатели эффективности использования совокупного капитала предприятия в отчетном и прошлом годах

(Суммы в тыс. руб.)

	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный год
	Изменение (+,-)

	Чистая прибыль предприятия 
	15000
	20000
	+5000

	Чистая выручка от продаж
	75000
	102000
	+27000

	Средняя сумма капитала
	40000
	50000
	+10000

	Рентабельность капитала, %
	37,5
	40,0
	+2,5

	Рентабельность продаж, %
	20,0
	19,6
	-0,4

	Коэффициент оборачиваемости капитала, об.
	1,875
	2,040
	+0,165


Изменение рентабельности капитала за счет:

коэффициента оборачиваемости 

(2,040-1,875) х 20,0 = +3,3% 

рентабельности продукции (19,6 -20,0) х 2,04= -0,8%

Всего +2,5%

Как видно из таблицы 1, рентабельность капитала за отчетный год выросла на 2,5% (40-37,5). В связи с ускорением оборачиваемости капитала она возросла на 3,3%, а за счет некоторого снижения рентабельности продаж уменьшилась на 0,8%,

Далее необходимо проанализировать эффективность ис​пользования функционирующего капитала, обслуживаю​щего процесс основной деятельности предприятия. В данном случае прибыль от реализации продукции делят на среднегодо​вую сумму активов, из которой вычитают долгосрочные и крат​косрочные финансовые вложения, а также остатки незавер​шенного капитального строительства и неустановленного обо​рудования.

При внутреннем анализе более подробно изучаются причи​ны изменения рентабельности продаж.

Ее можно увеличить за счет сокращения затрат или повышения цен. Однако при росте цен возможно сниже​ние спроса на продукцию и как следствие замедление оборачи​ваемости активов. В итоге прирост рентабельности капитала за счет роста цен может компенсироваться за счет снижения ко​эффициента его оборачиваемости и общая доходность капитала не улучшится.

Например, руководство предприятия рассматривает вопрос о повышении цен на 10%. При этом ожидается, что спрос на продукцию и объем продаж снизится на 20 %. Требуется оценить эффективность такого предложения по его влиянию на рентабельность капитала, рентабельность продукции и коэффи​циент оборачиваемости капитала.

Поскольку фактическая сумма постоянных расходов предприятия составляет 26490 тыс. руб., а переменных - 54149, то при спаде производства на 20% сократится соответственно только сумма последних и составит 43320 (54149 х 80%/100), а общая сумма затрат будет равна 69 810 тыс. руб.

Выручка в связи с повышением цен на 10 % и снижением объе​ма продаж на 20 % составит 87943 тыс. руб. (99935 х 0,80 х 1,1), прибыль 18133 тыс. руб. (87943 - 69810), а все остальные показатели изменятся следующим образом:

Таблица 2

Показатели интенсивности и эффективности использования капитала предприятия до и после повышения цен на 10 %.

(суммы в тыс. руб.)

	Показатели


	Уровень показателя
	Изменение

	
	до
	после
	

	Выручка от реализации продукции
	99935
	87943
	-11992

	Себестоимость реализованной продукции
	80639
	69810
	-10829

	Прибыль от реализации продукции
	19296
	18 133
	-1163

	Среднегодовая стоимость капитала
	42500
	40750
	-1750

	Рентабельность капитала, %
	45,40
	44,50
	-0,90

	Рентабельность продаж, %
	19,31
	20,62
	1,31

	Коэффициент оборачиваемости капитала
	2,35
	2,16
	-0,19


Рентабельность капитала снижается с 45,40 до 44,5% из-за значи​тельного замедления его оборачиваемости. Следовательно, дан​ное предложение невыгодно для предприятия.

Достоинство ROA и в том, что его можно использовать для прогнозирования суммы Прибыли. Для этого применяется сле​дующая модель:           

П = KL х ROA,
где KL - среднегодовая сумма капитала; 

П - сумма прибыли. 

Отсюда изменение суммы прибыли за счет:

величины капитала:

∆П = ∆KL  х ROA0;
уровня рентабельности капитала:

∆П = KL1  х ∆ROA;
Получение достаточно высокой прибыли на средства, вло​женные в предприятие, зависит главным образом от изобрета​тельности, мастерства и мотивации руководства. Следовательно, показатель ROA является хорошим средством для оценки качества управления. Связанный с эффективностью управле​ния этот показатель намного надежнее других показателей оценки финансовой устойчивости предприятия, основанных на соотношении отдельных статей баланса. 

Вопрос 3. Анализ оборачиваемости капитала

Поскольку оборачиваемость капитала тесно связана с его рентабельностью и служит одним из важнейших показателей, характеризующих интенсивность использования средств пред​приятия и его деловую активность, в процессе анализа необхо​димо более детально изучить показатели оборачиваемости ка​питала и установить, на каких стадиях кругооборота произош​ло замедление или ускорение движения средств.

Следует различать оборачиваемость всего совокупного капи​тала предприятия, в том числе основного и оборотного.

Скорость оборачиваемости капитала характеризу​ется следующими показателями:
коэффициентом оборачиваемости (Коб);

продолжительностью одного оборота (Поб). 

Коэффициент оборачиваемости капитала рассчитывает​ся по формуле:

             Чистая выручка от реализации (сумма оборота) 

Коб  = 

                     Среднегодовая стоимость капитала

Обратный показатель коэффициенту оборачиваемости ка​питала называется капиталоемкостью (Kg):

                    Среднегодовая стоимость капитала

Kg  =

            Чистая выручка от реализации (сумма оборота)

Продолжительность оборота капитала:

                Д

Поб =                          или

               Коб       

               Среднегодовая стоимость капитала х Д 

Поб =

                      Чистая выручка от реализации

где Д - количество календарных дней в анализируемом перио​де.

Средние остатки всего капитала и его составных частей рас​считываются по средней арифметической или средней хронологической. Необходимая инфор​мация для расчета показателей оборачиваемости имеется в бухгалтерском балансе и отчете о прибылях и убытках.

При определении оборачиваемости всего капитала сумма оборота должна включать общую выручку от всех видов про​даж. Обороты и средние ос​татки по счетам капитальных вложений, долгосрочных и крат​косрочных финансовых вложений в данном случае не учиты​ваются.

Оборачиваемость капитала, с одной стороны, зависит от скорости оборачиваемости основного и оборотного капита​ла, а с другой - от его органического строения: чем большую долю занимает основной капитал, который оборачивается мед​ленно, тем ниже коэффициент оборачиваемости и выше продол​жительность оборота всего совокупного капитала.

В процессе анализа необходимо изучить изменение оборачиваемости оборотного капитала на всех стадиях его кругооборота, что позволит проследить, на каких стадиях произошло ускорение или замедление обора​чиваемости капитала. Для этого средние остатки отдельных ви​дов текущих активов нужно умножить на количество дней в анализируемом периоде и разделить на сумму оборота по реа​лизации. Для анализа можно использовать данные таблицы 3, которые показывают, на каких стадиях кругообо​рота произошло ускорение оборачиваемости капитала, а на ка​ких - замедление. 
Таблица 3

Динамика продолжительности оборота оборотного капитала предприятия в отчетном году
	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный
год
	Изме​нение
за год

	Общая сумма оборотного капитала, тыс. руб.
	20700
	27760
	+7060

	В том числе в:
	
	
	

	производственных запасах
	7550
	9715
	+2165

	незавершенном производстве
	3258
	3942
	+684

	готовой продукции
	1917
	2860
	+943

	дебиторской задолженности
	5175
	7772
	+2597

	денежной наличности
	2800
	3471
	+671

	Выручка от реализации продукции, тыс. руб.
	69000
	99935
	+30935

	Общая продолжительность оборота оборот​ного капитала, дни
	108
	100
	-8,0

	В том числе в:
	
	
	

	производственных запасах
	39,4
	35
	-4,4

	незавершенном производстве
	17
	14.2
	-2.8 

	готовой продукции
	10
	10,3
	+0,3

	дебиторской задолженности
	27.
	28
	+1,0

	денежной наличности
	14,6
	12,5
	-2,1


Как видно из таблицы 3, значительно сократилась продолжитель​ность нахождения капитала в производственных запасах и не​завершенном производстве, что свидетельствует о сокращении производственного цикла. Вместе с тем увеличилась продолжи​тельность периода обращения средств в готовой продукции и дебиторской задолженности.

Продолжительность оборота как всех текущих активов, так и отдельных видов (Поб) может измениться за счет суммы выручки (В) и средних остатков оборотных средств (Ост). Для расчета вли​яния данных факторов используется способ цепной подстановки:
                 Ост0 х t           20700 х 360

Поб0     =                                =                                             = 108 дней,

П
В0                      69000

                       Ост1 х t           27760 х 360

Побусл     =                                      =                                        = 144,8 дней,

П
       В0                      69000

                 Ост1 х t           27760 х 360

Поб1     =                                =                                             = 100 дней,

П
В1                     99935

Отсюда изменение продолжительности оборота оборотного капитала за счет:

суммы оборота оборотного капитала

∆ПобВ  = 100 - 144,8 = -44,8 дней;
средних остатков оборотного капитала

∆Побост = 144,8 - 108 = +36,8 дней;

в том числе за счет изменения средних остатков:

а) производственных запасов      2165 х 360/69 000 = 11,3 дня;

6) незавершенного производства   684 х 360/69 000 = 3,6 дня;

в) готовой продукции             943 х 360/69 000 = 4,9 дней;

г) дебиторской задолженности    2597 х 360/69 000 =. 13,5 дней;

д) денежной наличности          671 х 360/69 000 = 3,5 дня.

Экономический эффект в результате ускорения обо​рачиваемости капитала выражается в относительном выс​вобождении средств из оборота, а также в увеличении суммы выручки и суммы прибыли.

Сумма высвобожденных средств из оборота в связи с уско​рением (-Э) или дополнительно привлеченных средств в оборот (+Э) при замедлении оборачиваемости капитала определя​ется умножением однодневного оборота по реализации на изме​нение продолжительности оборота:

          Сумма оборота

            фактическая                       99935        

Э =                               х ∆Поб =                 = (100-108)=  -2221 тыс.р.

           Дни в периоде                      360

В связи с ускорением оборачиваемости обо​ротного капитала на 8 дней произошло относительное выс​вобождение средств из оборота на сумму 2221 тыс. руб. Если бы капитал оборачивался в отчетном году не за 100 дней, а за 108, то для обеспечения фактической выручки в размере 99935 тыс. руб. потребовалось бы иметь в обороте не 27760 тыс. руб. оборотного капитала, а 29981 тыс. руб. т.е. на 2221 тыс. руб. больше.

В заключение анализа разрабатывают мероприятия по уско​рению оборачиваемости оборотного капитала: 

сокращение продолжительности производственного цикла за счет интенсификации производства (использование новей​ших технологий, механизации, автоматизации производствен​ных процессов, повышений уровня производительности труда, более полное использование производственных мощностей предприятия, трудовых и материальных ресурсов и др.);

улучшение организации материально-технического снабже​ния с целью бесперебойного обеспечения производства необхо​димыми материальными ресурсами и сокращения времени на​хождения капитала в запасах;

ускорение процесса отгрузки продукции и оформления рас​четных документов;

сокращение времени нахождения средств в дебиторской за​долженности.

повышение уровня маркетинговых исследований, направ​ленных на ускорение продвижения товаров от производителя к потребителю.
Вопрос 4. Анализ рентабельности собственного капитала

Рентабельность собственного капитала замыкает всю пира​миду показателей эффективности функционирования предпри​ятия, вся деятельность которого должна быть направлена на увеличение суммы собственного капитала и повышение его рентабельности.

Рентабельность собственного ка​питала (ROE) и рентабельность совокупного капитала (ROA) тесно связаны между собой:

ROE = ROA  x MK или
Прибыль после             Прибыль после            Совокупный

уплаты налогов             уплаты налогов               капитал

                                 =                                     х                      

Собственный                  Совокупный                Собственный

     капитал                           капитал                        капитал

где МК — мультипликатор капитала (финансовый рычаг).

Данная взаимосвязь   показывает зависимость между степенью финансового риска и прибыльностью собственного капитала. Очевидно, что по мере снижения рентабельности со​вокупного капитала предприятие должно увеличивать сте​пень финансового риска, чтобы обеспечить желаемый уровень доходности собственного капитала.

Расширить факторную модель ROE можно за счет разложе​ния на составные части показателя ROA:

ROE = Коб х Rpn х МК.
Коэффициент оборачиваемости капитала отражает ин​тенсивность его использования и деловую активность предпри​ятия.

Рентабельность продаж (Rpn) характеризует эффектив​ность управления затратами и ценовой политики предприятия.

Мультипликатор капитала - политику в области финан​сирования. Чем выше его уровень, тем выше степень риска банкротства предприятия, но вместе с тем выше доходность собственного (акционерного) капитала при положительном эф​фекте финансового рычага.

Таблица 4 

Динамика показателей рентабельности собственного капитала предприятия в отчетном году

	Показатель
	Прошлый год
	Отчетный год
	Изменение

(+,-)

	Прибыль после уплаты налогов, тыс. руб.
	15000
	20000
	5000

	Чистая выручка от продаж, тыс. руб.
	75000
	102000
	27000

	Общая среднегодовая сумма капитала, тыс. руб.
	40000
	50000
	10000

	в том числе, собственного капитала, тыс. руб.
	27850
	28700
	850

	Рентабельность совокупного капитала, %
	37,50
	40,00
	2,5

	Рентабельность продаж,  %
	20,00
	19,608
	-0,392

	Коэффициент оборачиваемости капитала 
	1,875
	2,040
	0,165

	Мультипликатор капитала
	1,436
	1,742
	0,306

	Рентабельность собственного капитала, %
	53,86
	69,69
	15,83


Общее изменение ROE: 53,86-69,69 = +15,83 %;
в том числе за счет изменения

а) оборачиваемости капитала:

(2,040-1,875) х 20,00 х 1,436 = 4,74%;

б) рентабельности продаж:

(20,00-19,608) х 2,040 х 1,436 = -1,15%;

в) мультипликатора капитала:

(1,742-1,436) х 19,608 х 2,040 = +12,24%.

4,74 + (-1,15) + (+12,24) = + 15,83%

Следовательно, рентабельность собственного капитала повысилась в основном благодаря повышению уровня финансового рычага и ускорению оборачиваемости капитала. 

ТЕМА 6. АНАЛИЗ ФИНАНСОВЫХ РЕЗУЛЬТАТОВ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ ПРЕДПРИЯТИЯ (4 час.)

1. Анализ состава и динамики прибыли.

2. Анализ финансовых результатов от реализации продукции, работ и услуг.

3. Анализ финансовых результатов прочей деятельности.
4. Анализ рентабельности предприятия
5. Методика подсчета резервов увеличения суммы прибыли и повышения рентабельности.
Вопрос 1. Анализ состава и динамики прибыли

Прибыль - это часть чистого до​хода, который непосредственно по​лучают субъекты хозяйствования после реализации продукции. Только после продажи продукции чистый доход принимает форму прибыли. Количествен​но она представляет собой разность меж​ду чистой выручкой (после уплаты налога на добавленную стоимость, акцизного на​лога и других отчислений из выручки в бюджетные и внебюджетные фонды) и пол​ной себестоимостью реализованной про​дукции. Ч

Чем больше предприятие реализует рентабельной продукции, тем больше получит прибыли, тем лучше его финансовое состояние. Поэтому финансо​вые результаты деятельности следует изу​чать в Тесной связи с использованием и реализацией продукции.

Объем реализации и величина прибы​ли, рентабельность зависят от производственной, снабженческой, маркетинговой и финансо​вой деятельности предприятия, иначе говоря, эти показатели характеризуют все стороны хозяйствования.

Основными задачами анализа финансовых результатов де​ятельности являются:

- систематический контроль за выполнением планов реализа​ции продукции и получением прибыли;

- определение влияния как объективных, так субъективных факторов на финансовые результаты;

- выявление резервов увеличения суммы прибыли и рента​бельности;

- оценка работы предприятия по использованию возможнос​тей увеличения прибыли и рентабельности;

- разработка мероприятий по использованию выявленных ре​зервов.

Основными источниками информации при анализе финансо​вых результатов прибыли служат накладные на отгрузку про​дукции, данные аналитического бухгалтерского учета, финансовой отчетности ф.2 "Отчет о прибы​лях и убытках", а также соответствующие таблицы бизнес-пла​на предприятия.

В процессе анализа хозяйственной деятельности использу​ются следующие показатели прибыли: валовая прибыль, прибыль от продаж, прибыль от прочей операционной и внереализаци​онной деятельности, прибыль до налогообложения,  чистая прибыль.

Валовая прибыль – это разность между чистой выручкой и себестоимостью проданных товаров, продукции, работ, услуг.

Прибыль от продаж включает в себя финансовые результа​ты от реализации продукции, работ и услуг и рассчитывается как разность между валовой прибылью и коммерческими и управленческими расходами.

Прибыль от прочей операционной и внереализаци​онной деятельности включает в себя прибыль от операций с ценными бумагами, прочих операций и внереализационных операций.

Прибыль до налогообложения — включает в себя прибыль от продаж и прибыль от прочей операционной и внереализаци​онной деятельности 

Чистая прибыль - это та прибыль, которая остается в рас​поряжений предприятия после уплаты налогов и экономи​ческих санкций.

Необходимо проанализировать состав прибыли, ее структуру, динамику и выполнение плана за отчетный год. При изучении динамики прибыли следует учитывать инфляцион​ные факторы изменения ее суммы. Для этого выручку корректи​руют на средневзвешенный индекс роста цен на продукцию пред​приятия в среднем по отрасли, а затраты по реализованной про​дукции уменьшают на их прирост в результате повышения цен на потребленные ресурсы за анализируемый период.

Как видно из табл. 1, наибольшую долю в прибыли до налогообложения занимает прибыль от реализации продукции (96,48 %), удельный вес прибыли от прочей деятельности составляет всего 3,52 %.

Таблица 1

Динамика состава и структуры прибыли предприятия за отчетный год
	Показатели прибыли
	Прошлый год
	Отчетный год

	
	Сумма, т.р.
	Уд. вес, %
	Сумма, т.р.
	Уд. вес, %

	Прибыль от продаж
	14500
	96,66
	19296
	96,48

	Финансовые результаты от прочей деятельности
	500
	3.34
	704
	3.52

	Прибыль до налогообложения
	15000
	100
	20000
	100

	Чистая прибыль
	11400
	76,0
	17000
	85,0


Величина налогооблагаемой и чистой прибыли зависит от многочисленных факторов. 

Вопрос 2. Анализ финансовых результатов от реализации продукции, работ и услуг

Основную часть прибыли предприятия получают от реализа​ции продукции и услуг. В процессе анализа изучаются динами​ка, выполнение плана прибыли от реализации продукции и «оп​ределяются факторы изменения ее суммы.            

Прибыль ом реализации продукции в целом по предприя​тию зависит от четырех факторов: 

объема реализации продукции (VРП); 

ее структуры (УДi); 

се​бестоимости (Сi) 

и уровня среднереализационных цен (Цi).
Объем реализации продукции может оказывать положи​тельное и отрицательное влияние на сумму прибыли. Увеличе​ние объема продаж рентабельной продукции приводит к про​порциональному увеличению прибыли. Если же продукция яв​ляется убыточной, то при увеличении объема реализации происходит уменьшение суммы прибыли.

Структура товарной продукции может оказывать как по​ложительное, так и отрицательное влияние на сумму прибыли. Если увеличится доля более рентабельных видов продукции в общем объеме ее реализации, то сумма прибыли возрастёт и, наоборот, при увеличении удельного веса низкорентабельной или убыточной продукции общая сумма прибыли уменьшится.

Себестоимость продукции и прибыль находятся в обратно пропорциональной зависимости: снижение себестоимости при​водит к соответствующему росту суммы прибыли, и наоборот.

Изменение уровня средне реализационных цены величина прибыли находятся в прямо пропорциональной зависимости: при увеличении уровня цен сумма прибыли возрастает, и на​оборот.  

Расчет влияния этих факторов на сумму прибыли можно оп​ределить, используя данные табл. 2.

Таблица 2

Исходные данные для факторного анализа прибыли от реализации продукции

(тыс. руб.)
	Показатель
	План
	План, пересчитан-ный на фактический объем продаж.
	Факт

	Выручка от реализации продукции за выче​том НДС, акцизного налога и других отчис​лений из выручки (В)


	95250
	96600
	99935

	Полная себестоимость реализованной продукции (3) 


	77350 


	78 322 


	80639

	Прибыль от реализации продукции (/7)
	17900


	18 278


	19296




План по сумме прибыли от реализации продукции в отчет​ном году перевыполнен на 1396 тыс. руб. (19 296-17 900), или на 7,8%.

Если сравнить сумму прибыли плановую и условную, исчис​ленную исходя из фактического объема и ассортимента продук​ции, но при плановых ценах и плановой себестоимости продук​ции, узнаем, насколько она изменилась за счет объема и структуры реализованной продукции:
∆П(vрп,уд) = 18 278 - 17 900 = +378 тыс. руб.

Влияние изменения полной себестоимости на сумму прибыли устанавливается сравнением фактической суммы затрат с плановой, пересчитанной на фактический объем продаж:

∆Пс = 78 322 - 80 639 = -2317 тыс. руб.

Изменение суммы, прибыли за счет отпускных цен на про​дукцию определяется сопоставлением фактической выручки с условной, которую бы предприятие получило за фактический объем реализации продукции при плановых ценах:

∆Пц = 99 935 - 96 600 = +3335 тыс. руб.

Следует проанализировать также выполнение плана и ди​намику прибыли от реализации отдельных видов про​дукции, величина которой зависит от трёх факторов: объема продажи продукции (VРПi), себестоимости (Сi) и среднереализационных цен (Цi). Факторная модель при​были от реализации отдельных видов продукции имеет вид

Пi = VРПi x (Цi – Ci).
Расчет влияния факторов на изменение суммы прибыли по отдельным видам продукции произведем способом цепной под​становки.
Затем не​обходимо детально изучить причины изменения объема продаж, цены и себестоимости по каждому виду продукции.

Вопрос 3. Анализ финансовых результатов прочей деятельности.

Выполнение плана прибыли в значительной степени зависит от финансовых результатов деятельности, не связанных с реа​лизацией продукции. Это прибыль или убытки прошлых дет, выявленные в отчетном году; прибыль от сдачи в аренду земли и основных средств; полученные и выплаченные пени, штрафы и неустойки; убытки от списания безнадежной дебиторской за​долженности, по которой истекли сроки исковой давности; убытки от стихийных бедствий; доходы по акциям, облигациям, депозитам; доходы и убытки от валютных операций; убытки от уценки готовой продукции и материальных запасов и т.д.

В процессе анализа изучаются состав, динамика, выполне​ние плана и факторы изменения суммы полученных убытков и прибыли по каждому источнику внереализационных результа​тов (табл. 3).

Таблица 3 

Динамика финансовых результатов прочей деятельности предприятия в отчетном году

	Источник доходов и убытков


	Прошлый год
	Отчетный год
	Отклонение

	
	тыс. руб.
	Уд. вес, %
	тыс. руб.
	Уд. вес, %
	тыс. руб.
	Уд. вес, %

	Доходы по ценным бумагам и от до​ левого участия в совместных пред​приятиях
	350
	70
	462
	65,6
	+112
	-4,4

	Прибыль от сдачи в аренду основных средств
	200
	40
	288
	40,9
	+88
	+0,9

	Штрафы и пени полученные
	50
	10
	80
	11.4
	+30
	+1,4

	Штрафы и пеки выплаченные
	(70)
	(14)
	(106)
	(15,1)
	(+36)
	(+1,1)

	Убытки от списания дебиторской задолженности
	(30)
	(6)
	(20)
	(2,8)
	(-10)
	(-3,2)

	Итого
	500
	100
	704
	100,0
	+204
	-


Доход от ценных бумаг (облигаций, депозитных сертификатов, векселей) зависит от их количества, стоимости в уровня процентных ставок.

В процессе анализа изучают динамику и структуру доходов по каждому виду ценных бумаг, определяют влияние факторов на изменение их величины.

 Доходы от сдачи в аренду основных средств и земли зави​сят от количества сданных объектов в аренду или от размера земельной площади и уровня арендной платы. 

Убытки от отплаты штрафов возникают в связи с нару​шением отдельными службами договоров с другими предприятиями, организациями и учреждениями. При анализе устанав​ливаются причины невыполнения обязательств, принимаются меры для предотвращения допущенных нарушений.

Изменение суммы полученных штрафов может произойти не только в результате нарушения договорных обязательств поставщиками и подрядчиками, но и по причине ослабления финансового контроля со стороны предприятия в отношении их. Поэтому при анализе данного показателя следует прове​рить, во всех ли случаях нарушения Договорных обязательств поставщикам были предъявлены соответствующие санкции.

В заключение анализа разрабатываются конкретные меропри​ятия, направленные на предупреждение и сокращение убытков и потерь от внереализационных операций и увеличение прибыли от долгосрочных и краткосрочных финансовых вложений.

Вопрос 4. Анализ рентабельности предприятия
Показатели рентабельности характеризуют эффективность работы предприятия в целом, доходность различных направле​ний деятельности (производственной, предпринимательской, инвестиционной), окупаемость затрат и т.д. Они более полно, чем прибыль, отражают окончательные результаты хозяйство​вания, потому что их величина показывает соотношение эффек​та с наличными или использованными ресурсами. Их использу​ют для оценки деятельности предприятия и как инструмент в инвестиционной политике и ценообразовании.

Показатели рентабельности можно объединить в несколько групп:

1) показатели, характеризующие окупаемость издержек про​изводства и инвестиционных проектов;

2) показатели, характеризующие прибыльность продаж;

3) показатели, характеризующие доходность капитала и его частей.

Все показатели могут рассчитываться на основе прибыли до налогообложения, прибыли от продаж и чистой прибыли.

В процессе анализа следует изучить динамику этих показателей рентабельности, выполнение плана по их уровню и провести сравнения с предприяти​ями-конкурентами.

В процессе  анализа нужно оценить с  позиций  увеличения прибыли эффективность использования капитала. Для этого следует  изучить динамику показателей эффективности использования совокупных ресурсов и  отдельных видов ресурсов.

Применение системы показателей рентабельности позволяет определить,  в какой степени прирост прибыли произошел за счет повышения эффективности использования ресурсов (интенсивный путь) и за счет дополнительного  привлечения ресурсов (экстенсивный путь). При этом положительным является повышение рентабельности ресурсов и развитие за счет интенсификации их использования.

Для анализа рентабельности составим таблицу 4.

На основе данных таблицы 4 можно сделать следующие выводы.

В анализируемом  периоде наблюдается рост объема реализации.  Темп роста составил 159,9%.  

Происшедшие изменения в структуре производственных ресурсов оказали влияние на динамику показателей эффективности их использования.

Повысилась  эффективность использования всех видов ресурсов,  включая расходы на оплату  труда.  Ресурсоотдача повысилась на 15,8%. 

Безусловно положительным является ускорение  оборачиваемости  оборотных средств с 13,3 оборотов до 19,2 оборотов. Средняя продолжительность одного оборота в прошлом году составила 27 дней, а в отчетном году - 19 дней.

Таблица 4.

Показатели рентабельности предприятия

                                                    (Суммы в тыс. руб.)

[image: image2.wmf]№№ 

пп.

Показатели

Прошлый 

год

Отчетный 

год

Отклоне-

ние (+,-)

Темп 

роста (%) 

А

Б

1

2

3

4

1.

Прибыль от реализации 

1584,7

1897,1

312,4

119,7

2.

Объем реализации

34891,4

55774,7

20883,3

159,9

3.

Капитал

14353,9

19814,8

5460,9

138,0

4.

Среднегодовая стоимость 

основных фондов

10213,3

14746,3

4533

144,4

5.

Среднегодовая величина 

оборотных средств

2616,4

2904,2

287,8

111,0

6.

Расходы на оплату труда

1524,2

2164,30

640,1

142,0

7.

Издержки производства и 

обращения

7940,7

13832,1

5891,4

174,2

8.

Ресурсоотдача

2,431

2,815

0,384

115,8

9.

Фондоотдача

3,416

3,782

0,366

110,7

10.

Коэффициент оборачивае-

мости оборотных средств

13,3

19,2

5,9

-

11.

Уровень расходов на оплату 

труда, %

4,37

3,88

-0,49

-

Показатели рентабельности

12.

Ресурсорентабельность

0,110

0,096

-0,015

86,7

13.

Рентабельность основных 

0,155

0,129

-0,027

82,9

14.

Рентабельность оборотных 

средств

0,606

0,653

0,048

107,9

15.

Рентабельность расходов на 

оплату труда

1,040

0,877

-0,163

84,3

16.

Рентабельность 

потребленных ресурсов

0,200

0,137

-0,063

68,7

17.

Рентабельность реализации

0,045

0,034

-0,011

74,9


Прибыль как основа накоплений отстает в  своем  развитии  от  всех представленных показателей, кроме численности работников.

После оценки экономической эффективности использования ресурсов с точки зрения увеличения объема реализации как важнейшего фактора наращивания прибыли можно рассмотреть показатели прибыли и рентабельности ресурсов. 

В отчетном году сумма прибыли от реализации  увеличилась на 312,4 тыс. руб. На  изменение суммы прибыли оказали влияние ресурсные (экстенсивные) факторы и факторы эффективности их использования (интенсивные). 

Снизилась рентабельность всех видов ресурсов, кроме рентабельности оборотных средств. При этом в наибольшей степени снизилась рентабельность издержек и рентабельность основных фондов. 

Для расчетов используем данные таблицы 5.

Оценим влияние этих факторов.

1. Ресурсорентабельность.

Изменение суммы ресурсов:

    + 5460,9 х 0,110402 = +602,9 тыс. руб.

Изменение ресурсорентабельности:

    -0,014660 х 19814,8 = -290,5 тыс. руб.

2. Рентабельность основных фондов.

Изменение суммы основных фондов:

    + 4533,0 х 0,15516 = +703,3 тыс. руб.

Изменение фондорентабельности:

-0,026511 х 14746,3 = -390,9 тыс. руб.

3. Рентабельность оборотных средств.

Изменение суммы оборотных средств:

+ 287,8 х 0,605680 = + 174,3 тыс. руб.
Изменение рентабельности оборотных средств:

+ 0,047547 х 2904,2 = + 138,1 тыс. руб.    

Рентабельность оборотных средств в отчетном году повысилась на 0,048 рубля. Рост рентабельности оборотных средств объясняется главным образом ускорением товарооборачиваемости. Данный фактор повлиял на сумму прибыли положительно, т.к. чем выше оборачиваемость товаров, тем быстрее возвращаются вложенные в них средства, принося прибыль. 

Таблица 5
Динамика показателей рентабельности компании в отчетном  году

                                                    (Суммы в тыс. руб.)

	№ пп.
	Показатели
	Прошлый год
	Отчетный год
	Отклоне-ние (+,-)

	А
	Б
	1
	2
	3

	1.
	Прибыль от реализации 
	1584,7
	1897,1
	312,4

	2.
	Объем реализации
	34891,4
	55774,7
	20883,3

	3.
	Совокупные ресурсы, всего
	14353,9
	19814,8
	5460,9

	
	в том числе 
	
	
	

	
	Среднегодовая стоимость основных фондов
	10213,3
	14746,3
	4533,0

	
	Среднегодовая величина оборотных средств
	2616,4
	2904,2
	287,8

	
	Расходы на оплату труда
	1524,2
	2164,3
	640,1

	
	Издержки производства и обращения
	7940,7
	13832,1
	5891,4

	4.
	Ресурсоотдача
	2,430796
	2,814800
	0,384004

	5.
	Фондоотдача
	3,416271
	3,782284
	0,366013

	6.
	Коэффициент оборачиваемости оборотных средств
	13,335652
	19,204841
	5,869189

	7.
	Уровень расходов на оплату труда, %
	4,368412
	3,880433
	-0,487978

	Показатели рентабельности

	9.
	Ресурсорентабельность
	0,110402
	0,095742
	-0,014660

	10.
	Рентабельность основных фондов
	0,155160
	0,128649
	-0,026511

	11.
	Рентабельность оборотных средств
	0,605680
	0,653226
	0,047547

	12.
	Рентабельность расходов на оплату труда
	1,039693
	0,876542
	-0,163151

	13.
	Рентабельность потребленных ресурсов
	0,199567
	0,137152
	-0,062415

	14.
	Рентабельность продажи
	0,045418
	0,034014
	-0,011404


4. Рентабельность расходов на оплату труда.

Изменение суммы расходов на оплату труда:

+ 640,1 х 1,039693 = + 665,5 тыс. руб.
Изменение рентабельности расходов на оплату труда:

-0,163151 х 2164,3 = - 353,1 тыс. руб.
5. Рентабельность потребленных ресурсов.

Изменение суммы потребленных ресурсов:

+ 5891,4 х 0,199567 = + 1175,7 тыс. руб.
Изменение рентабельности потребленных ресурсов:

-0,062415 х 13832,1 = - 863,3 тыс. руб.     

6. Рентабельность продаж.

Изменение выручки:

+ 20883,3 х 0,045418 = + 948,5 тыс. руб.
Изменение рентабельности продаж:

-0,011404 х 55774,7 = - 636,1 тыс. руб.
Важной задачей анализа является выявление влияния показателей эффективности использования отдельных видов ресурсов на изменение ресурсорентабельности (рентабельности капитала). Основной показатель  -  ресурсорентабельность,  снизился.  Далее следует количественно оценить влияние оказали на данный показатель рентабельности продаж продукции, фондоотдачи, коэффициент оборачиваемости оборотных средств и уровня расходов на оплату труда.

Расчет проведем с помощью метода цепных подстановок.

                        Rрп                                   

 Rк =                                             

               1        1          З/                  

                    +        +                                

              Фо     Ко      100                

Вопрос 5. Методика подсчета резервов увеличения суммы прибыли и повышения рентабельности
Резервы увеличения суммы прибыли определяются по каждо​му виду товарной продукции. Основными их источниками явля​ются:

- увеличение объема реализации продукции, 

- повышение цен,

- снижение ее се​бестоимости, 

- повышение качества товарной продукции, 

- ускорение реализации продукции

- реализа​ция ее на более выгодных рынках сбыта и др.

Для определения резервов роста прибыли по первому ис​точнику (табл. 8) необходимо выявленный ранее резерв рос​та объема реализации продукции умножить на фактическую при​быль в расчете на единицу продукции соответствующего вида:
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РП – реализация продукции

Подсчет резервов увеличения прибыли за счет сниже​ния себестоимости товарной продукции и услуг осущес​твляется следующим образом: предварительно выявленный резерв снижения себестоимости каждого вида продукции ум​ножается на возможный объем ее продаж с учетом резервов его роста (табл. 9):
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Аналогично подсчитываются резервы роста прибыли за счет других факторов.

В заключение анализа необходимо обобщить все выявлен​ные резервы роста прибыли.

Основными источниками резервов повышения уровня рентабельности продукции являются:

-  увеличение суммы прибыли от реализации продукции 

- снижение себестои​мости товарной продукции. 

В заключение анализа финансовых результатов должны быть разработаны конкретные мероприятия по освоению выяв​ленных резервов и система осуществления мониторинга.
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		№№ пп.		Показатели		Прошлый год		Отчетный год		Отклоне-ние (+,-)		Темп роста (%)

		А		Б		1		2		3		4

		1.		Прибыль от реализации		1584.7		1897.1		312.4		119.7

		2.		Объем реализации		34891.4		55774.7		20883.3		159.9

		3.		Капитал		14353.9		19814.8		5460.9		138.0

		4.		Среднегодовая стоимость основных фондов		10213.3		14746.3		4533		144.4

		5.		Среднегодовая величина оборотных средств		2616.4		2904.2		287.8		111.0

		6.		Расходы на оплату труда		1524.2		2164.30		640.1		142.0

		7.		Издержки производства и обращения		7940.7		13832.1		5891.4		174.2

		8.		Ресурсоотдача		2.431		2.815		0.384		115.8

		9.		Фондоотдача		3.416		3.782		0.366		110.7

		10.		Коэффициент оборачивае-мости оборотных средств		13.3		19.2		5.9		-

		11.		Уровень расходов на оплату труда, %		4.37		3.88		-0.49		-

				Показатели рентабельности

		12.		Ресурсорентабельность		0.110		0.096		-0.015		86.7

		13.		Рентабельность основных фондов		0.155		0.129		-0.027		82.9

		14.		Рентабельность оборотных средств		0.606		0.653		0.048		107.9

		15.		Рентабельность расходов на оплату труда		1.040		0.877		-0.163		84.3

		16.		Рентабельность потребленных ресурсов		0.200		0.137		-0.063		68.7

		17.		Рентабельность реализации		0.045		0.034		-0.011		74.9
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